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ASSESSORIA JURÍDICA

Procurador jurídico do CORE-SC 
atendeu nas Delegacias Regionais  

Atendimento na Delegacia Regional de Joinville

O procurador jurídico do CORE-SC, Eduardo Roberto Vieira, prestou atendimento a repre-
sentantes comerciais nas oito Delegacias Regionais do Conselho instaladas no estado nos 

meses de março, maio e agosto.  Os filiados de cada região são  comunicados antecipadamente 
pelas Delegacias do Conselho e os interessados podem agendar horários para atendimento. 
O objetivo é esclarecer dúvidas sobre a Representação Comercial, como contrato, rescisão, 
indenização, negociação de dívida ativa, baixas, parcelamentos, registros, entre outros. 

Mutirão de 
audiências 

conciliatórias 
em Joinville e 

Blumenau
Além de prestar aten-

dimento a representantes 
comerciais nas Delegacias 
Regionais do CORE-SC em 
Joinville e Blumenau no 
mês de março, o procura-
dor jurídico do Conselho, 
Eduardo Roberto Vieira, 
também participou de 
audiências conciliatórias 
promovidas pela Justiça 
Federal nos dois muni-
cípios. Em Joinville, o 
mutirão aconteceu nos 
dias 21, 22 e 23. Já em 
Blumenau, nos dias 27, 
28 e 29.

Confira a 
agenda de 
setembro e 
outubro

Setembro
Dias 11 e 12 – Blumenau

Outubro 
Dia 02 – Joaçaba  

Dia 03 – Lages (agendamento 

com a Delegacia Regional de 

Joaçaba)

Dias 09 e 10 – Criciúma  
Atendimento na Delegacia Regional de Criciúma

Audiências de 
conciliação na Vara 
Federal de Mafra

A Vara Federal de Ma-
fra promoveu audiências 
de conciliação em execu-
ções fiscais do CORE-SC 
no dia 12 de abril. Das 22 
audiências agendadas, 17 
foram realizadas, totalizan-
do 15 acordos. Os demais 
profissionais não foram 
localizados. De acordo   
com o procurador jurídi-
co do CORE-SC, Eduardo 
Roberto Vieira, esta ação 
apresentou 65% de êxito.
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FISCALIZAÇÃO
Mais de 400 visitas no estado

Entre os meses de ja-
neiro e julho deste ano, 
o setor de Fiscalização do 
CORE-SC atuou  em 105 
municípios catarinenses, 
totalizando 403 visitas. 
De acordo com o agente 
fiscal do Conselho, Ce-
zar Niehues Bet, foram 
246  visitas a empresas 
que contratam representantes 
comerciais, empresas de Re-
presentação Comercial e repre-
sentantes comerciais “pessoa 
física”, além de 52 escritórios de 
Contabilidade e 101 prefeituras. 
O setor de Fiscalização do Con-
selho também atendeu a quatro 
denúncias nos sete primeiros 
meses de 2012. 

CORE-SC alinha estratégias 
com a Delegacia 

Regional do Trabalho
O presidente do CORE-SC, 

Flavio Flores Lopes, o procura-
dor jurídico, Eduardo Roberto 
Vieira, e o coordenador geral 
do Conselho, Rodrigo Dorn-
busch de Moura Ferro, foram 
recebidos pelo superintendente 
Regional do Trabalho e Empre-
go de Santa Catarina, Rodrigo 

Minotto, na sede do órgão 
federal em Florianópolis, em 
duas oportunidades, nos meses 
de junho e julho. Em pauta, 
o alinhamento de estratégias 
entre as duas entidades para 
implementação de ações de 
fiscalização da atividade de 
Representação Comercial.

A flexibilização do percen-
tual das comissões recebidas 
pelos representantes comer-
ciais nos casos de fecha-
mento de negócios é ilegal. 
Com esse entendimento, 
o Tribunal Superior do Tra-
balho atendeu o pedido de 
um representante comercial 
da Logus-Fer Ferramentaria 
Ltda. no caso do pagamento 
de diferenças das comissões 
sobre os negócios por ele 
intermediados. O TST re-
formou decisão do Tribunal 
Regional do Trabalho da 2ª 
Região (SP).

No julgamento do recur-
so, o relator Aloysio Corrêa da 
Veiga salientou que não havia 
como reconhecer a legalidade 
na redução das comissões 
recebidas, baseando-se no 
artigo 32, parágrafo 7º, da Lei 
4.886/65. A flexibilização em 
prejuízo dos representantes 
comerciais é ilegal, deven-
do ser considerado para o 
cálculo do pagamento o per-
centual acertado. A decisão 
foi unânime.

No caso, o representante 
comercial buscou na Jus-
tiça do Trabalho o direito 
ao pagamento dos valores 
relativos a comissão acer-
tada de dez por cento que 
não haviam sido pagos no 
percentual acertado pela em-
presa quando o seu contrato 
de trabalho se encerrou. Na 
inicial da ação trabalhista, 
ele narrou que intermediava 
negócios no segmento de 
construção e reforma de fer-
ramentas de corte, dobra e 

repuxo, moldes de injeção de 
termoplásticos e dispositivos 
em geral. Segundo ele, de 
comum acordo com a fer-
ramentaria, tinha liberdade 
para negociar o preço dos 
produtos com as empresas, 
a partir de um valor mínimo 
de repasse dos produtos. No 
caso de concretização das 
vendas, teria direito a comis-
são de dez por cento sobre o 
preço de venda (preço inicial 
+ impostos).

A 2ª Vara do Trabalho de 
São Bernardo do Campo (SP) 
indeferiu as parcelas pedidas 
pelo represente comercial. 
Para o juiz de primeiro grau, 
houve acordo entre as par-
tes para que o percentual 
da comissão fosse alterado 
em caso de risco de não 
concretização do negócio e, 
neste caso, a redução não 
poderia considerar este pro-
cedimento ilegal. Da mesma 
forma entendeu a segunda 
instância, ao observar que a 
flexibilização do preço e da 
comissão é prática comum 
no mercado e, portanto, as 
diferenças pedidas não eram 
devidas.

Em seu Recurso de Revista 
ao TST, o representante sus-
tentou que a redução de ga-
nhos para os representantes 
comerciais é vedada mesmo 
nos casos de eventual redu-
ção do preço originalmente 
fixado pela empresa repre-
sentada. Com informações 
da assessoria de imprensa 
do TST.

Fonte: www.conjur.com.br, 24/04/2012

Comissão de representante 
comercial não pode ser reduzida

Click Denúncia - Dispo-
nível no site do CORE-SC, 
www. coresc.org.br, é canal 
aberto a toda sociedade 
para denunciar pessoas ou 
empresas que possam estar 
cometendo algum tipo de 
irregularidade relacionada à 
atividade de Representação 
Comercial.
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Aprovada prestação 
de contas do 
primeiro semestre

O CORE-SC promoveu três 
reuniões plenárias na Delegacia 
Regional de São José no primeiro 
semestre deste ano. Na primeira, 
realizada no dia 3 de fevereiro, 
a Comissão Fiscal do Conselho 
examinou a prestação de Contas 

Conselho Federal aprova prestação de contas do CORE-SC
O presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, e o conselheiro Francisco Gomes de Oliveira participaram de reunião plenária 
do Conselho Federal dos Representantes Comerciais – Confere, entre os dias 30 de março e 1º de abril, na sede da entidade, 

no Rio de Janeiro. A prestação de contas do exercício 2011 foi aprovada sem ressalvas.

do Exercício 2011, aprovada sem 
ressalvas. Já a segunda e a terceira 
plenárias ocorreram, respectiva-
mente, nos dias 20 de abril e 27 
de julho, quando foram avaliadas 
e aprovadas as movimentações 
financeiras do primeiro e do se-

gundo trimestres de 2012. 
Todas as ações institucionais 

desenvolvidas pelo CORE-SC e que 
integram o planejamento propos-

to para o ano em exercício tam-
bém são apresentadas e avaliadas 
pelos 12 conselheiros da entidade 
nestas reuniões plenárias. 

BALANÇO PATRIMONIAL
EXERCÍCIO DE 2011

ATIVO  R$  R$  R$ PASSIVO R$ R$ R$
ATIVO FINANCEIRO PASSIVO FINANCEIRO
  DISPONÍVEL    Dívida Flutuantre
    Banco c/Movimento  21.071,87      Restos a Pagar  45.391,32      

DISPONÍVEL VINCULADO EM C/C BANCARIAS      Consignações  14.087,71           
     Banco c/Vinculada a Op.Financeiras  50.430,74      Entidade Públicas Credoras  86.874,68           

Subsoma  71.502,61      Credores da Entidade  1.670,64           
          Provisões  113.009,96           

REALIZÁVEL      Depósito de Diversas Origens  16.811,09           
    

      Devedores da Entidade  6.967,81 Subsoma  277.845,40  277.845,40      
    SOMA DO PASSIVO REAL  277.845,40 

Subsoma  6.967,81       
SOMA DO ATIVO FINANCEIRO  78.470,42        
ATIVO PERMANENTE      -   
BENS PATRIMONIAIS  
      Bens Móveis  256.717,30        
      Bens Intangíveis  1.050,00  

Subsoma  257.767,30                           -   
CRÉDITOS      -   
       Dívida Ativa  15.827.876,20 SALDO PATRIMONIAL       
             Patrimonio Real Líquido     15.886.268,52 

Subsoma  15.827.876,20        
      -   
SOMA DO ATIVO PERMANENTE       16.085.643,50     
SOMA DO ATIVO REAL       16.164.113,92  
        

TOTAL 16.164.113,92 TOTAL  16.164.113,92 

Florianópolis 31  de dezembro de 2011
TEREZINHA EMILIA TURNES

CONTADORA
 CPF Nº 179.285.679-20
 CRC Nº SC 010384/0-8

FLAVIO FLORES LOPES
PRESIDENTE

 CPF Nº  006.257.360-87
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QUALIFICAÇÃO PROFISSIONAL

Tecnólogos em Gestão Comercial 
formam mais turmas no estado 

O MBA em Gestão Estra-
tégica de Varejo e Vendas 
da Univali São José  tem 
como objetivo desenvolver 
profissionais para atuarem 
como gestores e técnicos de 
vendas, focados no clien-
te e capazes de identificar 
oportunidades de negócios. 
Dentre as disciplinas, Gestão 
Estratégica de Vendas, Estudo 
e Potencialização de novos mercados, Negociação e Planejamento Estratégico e Orga-
nização e Planejamento da Força Vendas. O curso oferece 372 horas/aula, ministradas 
nas sextas-feiras à noite e sábados pela manhã e à tarde, em fins de semana alternados.

Chapecó

A cerimônia de formatura da terceira turma do cur-
so de Tecnologia em Gestão Comercial da  Universida-
de Comunitária da Região de Chapecó - Unochapecó 
foi promovida na noite de 17 de março no Centro de 
Tradições Gauchescas Herança Gaúcha. O presidente 
do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, foi homenageado 
como amigo de turma. 

Joinville  

O presidente do CORE-SC, Flavio 
Flores Lopes, foi patrono da turma do 
curso Superior de Tecnologia em Gestão 
Comercial da Faculdade Cenecista de 
Joinville - FCJ. A colação de grau e baile 
de formatura aconteceram no dia 19 de 
maio, no Salão de Festas do Restaurante 
Rudnick, em Joinville. 

A turma composta por 28 estudan-
tes, a maioria representantes comerciais, iniciou o curso em 2009, com aulas sextas e 
sábados. Este calendário flexível foi resultado da parceria entre  FCJ, CORE-SC e Sindicato 
dos Representantes Comerciais do Norte e Nordeste de Santa Catarina – Sirenorte. 

Criciúma 

A Universidade do Extremo Sul Ca-
tarinense - Unesc também formou mais 
uma turma do curso Tecnólogo em Gestão  
Comercial, no dia 2 de março, em Criciúma. 
Na foto, o formando José Antunes, pre-
sidente do Sindicato dos Representantes 
Comerciais do Sul de SC - Siresul. Pós-graduação

Turma de MBA em Vendas da Univali 
São José concluiu curso em maio  

CALOUROS  – O presidente do CORE-SC, 
Flavio Flores Lopes, e o presidente do Sindi-
cato dos Representantes Comerciais do Sul 
de SC - Siresul, José Antunes, entregando 
pastas personalizadas aos calouros do 
curso de Gestão Comercial da Unesc, no 
dia 16 de abril, durante aula da professora 
Elenice Juliani.  
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