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A Revista do Conselho Regional dos Representantes Comer-

ciais no Estado de Santa Catarina — CORE/SC é

uma publicagéo com distribuicéo dirigida e gratuita aos

profissionais inscritos no CORE-SC.
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B ATUACAO INSTITUCIONAL

CORE-SC se associa a ADVB/SC

Uma das ac¢Oes que marcaram o Dia
Estadual do Representante Comercial
(09/12) foi a adesdo do CORE-SC & Associa-
cdo de Dirigentes de Vendas e Marketing
de Santa Catarina (ADVB/SC). Em 2019, a
parceria proporcionard muitas novidades
e novas oportunidades aos representantes
comerciais.

O CORE-SC também integra o Comité
Estratégico de Inovagdo e Tendéncias do
Marketing e Vendas, lancado em margo
durante a ceriménia de posse da gestdo
2018/2019 da ADVB/SC, promovida na As-
sociacdo Catarinense de Tecnologia (Acate),
em Floriandpolis. “A gestdo de marketing e
vendas cumpre papel estratégico no enten-
dimento e relacionamento com clientes,
além de ser fundamental para o crescimen-
to sustentavel das organizacfes”, destaca

Prestacdo de Contas

O presidente do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva Rosa,
com o presidente da ADVB/SC, Delton Bastista, diretor
de Negdcios da NSC, em reunido na sede do CORE-SC
em Floriandpolis.

Delton Batista, diretor de negdcios da NSC
Comunicacdo e presidente da ADVB/SC.

Conselho Federal aprova contas do CORE-SC

O presidente do CORE-SC, Jodo Pedro da
Silva Rosa, e o diretor-tesoureiro, Tarcisio
da Silva Oliveira, participaram da reunido
plenaria do Conselho Federal dos Repre-

sentantes Comerciais (Confere) em marco,
na sede da entidade, no Rio de Janeiro. A
prestacdo de contas do exercicio 2017 foi
aprovada sem ressalvas.

Plenarias avaliam contas e programa de trabalho

O CORE-SC promoveu quatro reunioes
plendrias na Delegacia Regional de Sdo
José em 2018. Em fevereiro, a Comissdo
Fiscal examinou a prestacao de contas do
Exercicio 2017, aprovada sem ressalvas.
Ja nas outras trés plendrias realizadas em
abril, julho e setembro, avaliaram e apro-
varam as movimentacdes financeiras dos

trés primeiros trimestres de 2018.

As acdes desenvolvidas pelo CORE-
-SC e que integraram o planejamento
proposto para o exercicio 2018 também
foram apresentadas e avaliadas pelos
conselheiros nas reunides plendrias. O
quarto trimestre de 2018 sera analisado
em fevereiro de 2019.

Anuidade 2019 e baixa de registro

A anuidade do CORE-SC pode ser
paga com desconto nos meses de janeiro,
fevereiro e marco. Em abril, o valor da
anuidade serd integral. Quem ndo receber
a guia de pagamento até o fim de janeiro
ou estiver com anuidade em atraso deve
entrar em contato com um dos nove pontos
de atendimento do CORE-SC para resolver
a situacdo. Anuidades em aberto ficam
sujeitas a cobranga judicial.

J& os representantes comerciais que
deixaram de exercer a profissdo devem
providenciar a baixa do registro no CORE-

-SC ou ficardo sujeitos a cobranca admi-
nistrativa das anuidades, que acumulam a
cada ano se o Conselho néo for oficialmente
informado que a atividade deixou de ser
exercida. Anuidades em aberto geram
processo administrativo e, posteriormen-
te, o valor devido entra na divida ativa e
em seguida é executado pela Justica. Para
providenciar a baixa do registro é preciso
procurar a Sede, em Floriandpolis, ou uma
das oito Delegacias Regionais do CORE-SC:
Sdo José, Itajai, Blumenau, Joinville Crici-
uma, Lages, Joagaba e Chapeco.

CORE REVISTA | DEZEMBRO DE 2018 | 2



B ATUACAO INSTITUCIONAL

Rodovia SC-443, Representante

Comercial Flavio

Flores Lopes

Santa Catarina é o primeiro estado a ter uma
rodovia com nome de um representante comercial

Mais que uma homenagem ao presidente
do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, falecido
em dezembro de 2017, é uma forma de
reconhecer a importancia da categoria, que
faz das estradas, caminhos para negdcios
que movimentam a economia.

A Rodovia SC-443 foi denominada “Re-
presentante Comercial Flavio Flores Lopes”,
a partir da Lei No 17.660, proposta pelo de-
putado estadual César Valduga e sancionada
pelo governador Eduardo Pinho Moreira,
em 27 de dezembro de 2018.

“A sociedade catarinense reconheceu o
grande legado deixado pelo saudoso pre-
sidente Flavio Flores Lopes, que esteve a
frente do CORE-SC por quase 25 anos. £ uma

No dia 9 de janeiro, o prefeito
de Sangéo, Dalmir Carara
Candido, recebeu em seu
gabinete o presidente do

CORE-SC, Jodo Pedro da Silva
Rosa; os diretores, Carlos
Manuel Romani e Tarcisio da !
Silva Oliveira; e o delegado i
regional, José Antunes. |
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justahomenagem a bela trajetéria dedicada
a categoria dos representantes comerciais
no Estado de Santa Catarina e no Brasil”,
frisa o presidente do CORE-SC, Jodo Pedro
da Silva Rosa.

A SC-443 fica no trecho
compreendido entre o
entroncamento com a
Rodovia BR-101 (km 0,0),
até o inicio do Contorno
Rodovidrio do municipio
de Sangéo (km 2,5).

Campanha pela Revitalizacdao da Serra Dona Francisca

O conselheiro do CORE-SC, Adolar
Hilgenstieler, e o presidente do Sindicato
dos Representantes Comerciais (Sirenorte),
Rudiberto Piaz, estavam na comitiva de
empresarios e representantes das entidades
que coordenam a Campanha pela Revitaliza-
cdo da Serra Dona Francisca que se reuniu

com o entdo secretario de Estado de Infraes-
trutura, Paulo Franga, e sua equipe, em Sdo
Bento do Sul, no més de maio. A comitiva fez
uma vistoria pela Serra Dona Francisca-SC
418 antes do encontro com o secretario no
Serra Alta Hotel, em S&o Bento do Sul, para
solicitar melhorias nos trechos mais criticos.

Associacao dos
Comerciantes de
Materiais de Construgao/
Sul de SC (Acomac-Sul)

Em marco, o presidente do CORE-SC,
Jodo Pedro da Silva Rosa, e 0s conse-
lheiros José Antunes e Laureci Volpato,
também presidente do Sindicato dos Re-
presentantes Comerciais (SirecomSul-
-SC) estiveram reunidos com um grupo
de representantes comerciais da Asso-
ciacdo dos Comerciantes de Materiais
de Construcdo da Regido Sul de Santa
Catarina (Acomac-Sul), na sede da Asso-
ciacdo, em Criciuma. Na oportunidade,
o coordenador geral e o assessor juridi-
co do CORE-SC, Rodrigo Dornbusch de
Moura Ferro e Eduardo Roberto Vieira,
falaram sobre o exercicio da atividade
de Representacdo Comercial e a atuacao
do Conselho.

Associacao dos Conselhos
Profissionais (ASCOP/SC)

Em julho, Marcello Seemann, entdo
presidente da Associacdo dos Conselhos
Profissionais de Santa Catarina (ASCOP/
SC) e do Conselho Regional de Contabili-
dade (CRCSC), recebeu o novo presiden-
te do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva Rosa.
Terezinha Emilia Turnes e Rodrigo
Dornbusch de Moura Ferro, contadora e
coordenador geral do CORE-SC, também
participaram da reunido realizada na
sede do CRCSC, em Floriandpolis. Em
pauta, troca de informacdes sobre as
duas categorias profissionais e atuacao
da ASCOP/SC.
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Representantes comerciais pedem reducao de
ICMS para compra de veiculo em sessao na Alesc

Osrepresentantes comerciais utilizaram
um importante espago na sessdo ordindria
da manha de 8 de agosto, na Assembleia
Legislativa do Estado de Santa Catarina. O
deputado estadual Cesar Valduga cedeu seu
tempo para a categoria e Orivaldo Besen,
secretdrio do Férum dos Representantes
Comerciais - Regido Sul, falou em nome
de todos os profissionais catarinenses.
“ Representacdo Comercial é uma das pro-
fissdes mais antigas do mundo e de vital
importancia para a comercializacdo de
produtos e servigos. No Brasil, até meados
do século XIX, o mascate e o tropeiro sdo
considerados os principais responsaveis
pela circulagdo de bens e servicos entre
a costa e o interior. Precursor do caixeiro
viajante, 0 mascate percorria o territério
brasileiro carregando mercadorias. Foi um
agente introdutor do progresso e propaga-
dor de civilizac¢do”, contextualizou Besen, no
inicio de seu pronunciamento no plendrio.
Besen destacou em seu discurso, as difi-
culdades encontradas pela profissdo re-
gulamentada com a Lei 4.886/65. “Ao sair
para trabalhar, o representante comercial
tem despesas com viagens, hospedagens,
alimentacdo, manutencdo constante do seu
veiculo, taxas publicas de estacionamento,
sem a garantia de que a visita ao cliente
se concretizard em venda. E ainda somos
considerados pela Receita Federal como
concentradores de renda e submetidos a
elevada carga tributaria”. Ele pediu o apoio
de todos os deputados na aprovacdo do PL
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O deputado estadual Cesar Valduga com o secretdrio do Férum dos Representantes Comerciais Orivaldo Besen, o
presidente do CORE-SC e outros dirigentes da categoria: os presidentes dos Sindicatos de Representantes Comerciais
- Sirecom’s Grande Floriandpolis e Foz do Itajai, Laurindo Vanroo e Carlos Anténio Borba; o diretor-tesoureiro do
CORE-SC, Tarcisio da Silva Oliveira; o diretor do Sirecom Grande Floriandpolis, Jodo Maria Mattos; além de assessores

do Conselho.

534.4/2015, de autoria do deputado Leonel
Pavan, e que tramita na casa, propondo
isencdo de ICMS na compra de veiculos
Nnovos para representantes comerciais.
Ressaltou, ainda, a atuagdo dos sindicatos
da categoria e do Conselho Regional dos
Representantes Comerciais no Estado de
Santa Catarina — CORE/SC, que tem cerca
de 20 mil filiados. De acordo com Besen, o
Conselho trabalhou fortemente em muitas
frentes, como a instalacdo de cursos de
graduacdo dirigidos aos representantes
comerciais e a manutencdo dos direitos da
categoria, ameacados por um projeto de lei
que néo teve éxito, gracas a mobilizacdo das
entidades no Sul do pais.

“O saudoso presidente Flavio Flores
Lopes esteve a frente do CORE-SC por
quase 25 anos deixou o grande legado da

valorizacdo da profissdo. Foi um lider que
trabalhou de forma incanséavel e agregadora
pelo fortalecimento da categoria em Santa
Catarina e no Brasil. Sempre teve muito or-
gulho da profissdo que escolheu para a vida!
Também destaco aqui o atual presidente
do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva Rosa, que
tem conduzido o trabalho com maestria e
comprometimento”.

Ainda durante a sessdo na Alesc, o depu-
tado Cesar Valduga ressaltou a importancia
dos representantes comerciais a e as dificul-
dades que enfrentam com estradas e elevada
carga tributéria e pediu apoio dos demais
deputados ao PL 534.4/2015 que tramita na
casa. “O projeto fara justica a essa categoria
que precisa ser mais valorizada. O represen-
tante comercial é o grande protagonista da
movimentacdo econdmica de nosso estado”.

Ato Solene presta homenagem a categoria na Alesc

FOTOS - FABIO QUEIROZ/AGENCIA AL

O presidente do
CORE-SC, Jodo
Pedro da Silva
Rosa, recebeu
a homenagem |

emnome do ¢
Conselho. Os
sindicatos que
congregam

a categoria

no estado,
também foram
homenageados.

Ato Parlamentar Solene em homenagem aos Re-
presentantes Comerciais foi realizado na noite de 3 de
agosto na Assembleia Legislativa, em Floriandpolis. O
evento proposto pelo deputado estadual Cesar Valduga
e aprovado por unanimidade pelos deputados, reuniu
dirigentes da categoria no estado, representantes co-

merciais e funcionarios do CORE-SC.

“O Conselho recebe esse reconhecimento em nome
de todos os representantes comerciais, mas essa home-
nagem €, antes de tudo, para o saudoso ex-presidente,
Flévio Flores, que foi quem construiu o nome do CORE-
-SCno estado e no pais”, destacou o atual presidente do

Conselho, Jodo Pedro da Silva Rosa.

Thiago Schneider Flores Lopes recebeu

a placa em homenagem ao pai, o ex-
presidente do CORE-SC, Fldvio Flores Lopes
(in memorian)
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Sindicatos que congregam a
categoria no estado também
foram homenageados

Laurindo
Oslin Vanroo,
presidente
do Sirecom
Grande
Floriandpolis.

Carlos Anténio
Borba,
presidente do
Sirecom Foz do
Itajai.

Jodo Luiz Gomes de
Oliveira, conselheiro
do Sirenorte.

Parceria com a GM

S10 é sucesso
de venda entre
representantes
comerciais

O representante comercial de Maravilha,
Lanire Antonio Werner, recebeu as chaves
de sua S10 do supervisor de vendas Renato
Bertoncello, da DM Auto Veiculos de Chapec6
em fevereiro de 2018. “Economizei R$ 28.000!

Quantos anos de CORE posso pagar com esse Outro representante comercial
dinheiro?”, contabiliza Werner, que vende que aproveitou o desconto para

auto-oecas. “Faco propaganda dessa parceria comprar sua $S10 cabine dupla foi José

com a Chevrolet para todos 0s representantes Carlos Silva Stefanes, da Team Repre-
comercias que conhego!”, completa. Naprofis-  sentacges, de Curitibanos. O beneficio
sdo ha 35 anos, ele conta que no inicio chegou é valido para filiados ao CORE-SC
a viajar de onibus até que conseguiu comprar “Pessoa Juridica”, condicdo determi-
um Fusca. nada pela montadora GM. A tabela

de descontos é mensal - disponivel no
site www.coresc.org.br e em todas as
concessiondrias Chevrolet do estado-e
ja chegou a apresentar 26% em alguns
modelos. Para usufruir da parceria,
basta apresentar a concessiondria o
certificado de regularidade junto ao
CORE-SC, disponivel no site www.
coresc.org.br.
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CORE-SC trabalha na reducao do ISSQN
em municipios que aumentaram imposto

Alguns municipios catarinenses aumen-
taram a aliquota do ISSQN (Imposto Sobre
Servicos de Qualquer Natureza) no final
de 2017. Diante desse quadro, o CORE-SC
fez um mapeamento estadual e vem pleite-
ando reducédo onde o imposto é 4% ou 5%.
Desde janeiro de 2018, o presidente Jodo
Pedro da Silva Rosa vem se reunindo com
secretdrios responsaveis pelos setores de
tributos dos municipios. Em Chapecd, onde o
trabalho comecou, a aliquota de 2% voltou a
vigorar a partir da aprovacdo de projeto
de lei complementar que reverteu a situa-
cdo. “Representantes comerciais de Chapecd
foram surpreendidos com o aumento no
final de 2017 e logo nos comunicaram”,
explica o presidente do CORE-SC.

Ao todo, no decorrer de 2018 foram
visitadas 13 cidades. “Em Curitibanos, foi
de suma importancia a participacdo do
representante comercial, José Carlos Silva
Stefanes. Além de conhecer o secretario
responsdvel pela pasta, convidou um vere-
ador do municipio que nos acompanhou.
Outros deveriam se mobilizar em suas
cidades, todos precisam entender que o
CORE-SC ndo é composto apenas pelos 12
representantes comerciais conselheiros,
mas sim por todos os profissionais filiados,
cerca de 20 mil no Estado”, destacou Jodo
Pedro da Silva Rosa, que costuma alertar aos
secretdrios que o aumento de ISSQN em
alguns municipios pode provocar muita
evasdo fiscal. A regido de Curitibanos é um
bom exemplo, j& que os municipios vizinhos
de Sdo Cristévdo e Campos Novos apresen-
tam, respectivamente, aliquotas de 2% e
3%. “Estamos com boas expectativas quanto
ao resultado destas reunides com secreta-
rios municipais, que prometeram avaliar
cada situacdo”, conclui.

Em dezembro, o presidente do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva Rosa, e o diretor-tesoureiro, Tarcisio da Silva Oliveira, estiveram
em Massaranduba e Guabiruba e foram recebidos pelos secretdrios de Administracdo e Finangas, Cirio Martini e Aline Zem,
respectivamente. No més de novembro, foram visitados os municipios de S&o Francisco do Sul e Picarras.

¥
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Em Chapecd, aliquota voltou para 2%

Representante comercial de Curitibanos, José Carlos
Silva Stefanes; o secretdrio de Administracdo e Finangas
do municipio, Amaury Silva; o presidente do CORE-SC,

Jodo Pedro da Silva Rosa;, e o vereador Rafael Valim. £m julho, o presidente do CORE:SC, Jodo Pedfro da Silva

Rosa, e o delegado regional e diretor do SirecomSul-
SC, José Antunes, reunidos com o secretdrio de
Administracdo e Fazenda do municipio de Brago do
Norte, Silvanio Mates.

O presidente do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva Rosa,
acompanhado do agente fiscal do Conselho, Cezar
Niehues Bet, com o secretdrio de Finangas de Rio
Negrinho, Luiz Cldudio Hodi.

Em outubro, o presidente do CORE-SC se reuniu com
a secretdria de Finangas e Planejamento Urbano de
Capivari de Baixo, Selma Machado Costa.

- e
Em outubro, o presidente do CORE-SC foi recebido pelo
secretdrio da Fazenda de Imbituba, Jari Luiz Dalbosco.
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FEDERACAO DOS MUNICIPIOS - Em junho, o presidente
do CORE-SC também esteve com o entdo diretor
executivo da Federagdo Catarinense de Municipios -
FECAM, Rui Braun, na sede da entidade, em Floriandpolis.
O objetivo do encontro foi buscar informagées e
esclarecer alguns aspectos relacionados ao exercicio

da atividade de Representagdo Comercial em nivel
municipal. O Conselho tem recebido questionamentos
de filiados de diferentes regi6es do estado quanto

a diversidade de procedimentos praticados nos
municipios na concessao de alvaras e aliquotas de ISSQN,
por exemplo.

Em outubro, o presidente do CORE-SC conversou com o
prefeito de Santo Amaro da Imperatriz, Edésio Justen.

Em julho, o presidente do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva
Rosa, com a secretdria de Administracdo, Finan¢as

e Servigos Publicos do municipio de Laguna, Luciana
Fernandes Pereira.

-

O presidente do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva Rosa,
acompanhado do agente fiscal do Conselho, Cezar
Niehues Bet, com os secretdrios de Finangas e
Desenvolvimento Econémico e Turismo de Trés Barras,
respectivamente, Alcides Oliveira e Abrahdo Mussi.

Pestacdo de servico

Balcao de Oportunidades: ferramenta gratuita
oferta dezenas de vagas de Representacao Comercial

O Balcdo de Oportunidades do CORE-SC,
ferramenta gratuita disponivel no site
www.coresc.org.br, se consolidou como
canal eficaz para aproximar quem ofe-
rece e quem busca uma vaga na area da
Representacdo Comercial. Sdo dezenas
de ofertas nos mais variados segmentos e

JOSE R. GODOY,
REPRESENTANTE
COMERCIAL DE

PORTO UNIAO

A esposa do José conseguiu
uma vaga no Balcdo de Opor-
tunidades e ja era represen-
tante comercial ha trés anos,
quando ele também decidiu
ingressar na profissdo. Em
abril, também conquistou uma

para atuar em diversas regides de Santa
Catarina e até em outros estados. E um

espac¢o muito utilizado por empresas que
postam suas ofertas de trabalho e acessado
por representantes comerciais que buscam
uma vaga no mercado ou querem ampliar
o numero de representadas.

vaga por meio do canal gratuito e providenciou seu registro no Conselho. Recebeu sua
carteira na solenidade promovida durante o CORE-SC em Movimento Canoinhas.

VIVIANE TAQUES, REPRESENTANTE COMERCIAL DE
SAO FRANCISCO DO SUL
Recebeu sua carteira do CORE-SC em abril, na Delegacia Regional
do CORE-SC em Joinville. Como ela queria ingressar na profissao,
visitou o site do CORE-SC e no Balcdo de Oportunidades conse-
guiu duas representadas no setor alimenticio. “Eu sempre visito,
tem Gtimas ofertas de trabalho”.

MAYCON DANIEL
MACHADO

DE ARAUJO,
REPRESENTANTE
COMERCIAL

DE BALNEARIO
BARRA DO SUL
Conseguiu sua
representada

atual no Balcdo de

Ferramenta é muito utilizada
pelas representadas

“Nossa experiéncia foi muito positiva, recebemos diversos cur-
riculos e fechamos com um candidato que nos encontrou pelo
Balcdo de Oportunidades do CORE-SC. Voltaremos a utilizar o
canal em vagas futuras. Obrigado pela atengdo”.

Vinho & Ponto, empresa de Balneario Camboriu.

Oportunidades.
“Nossa, 0 CORE
daqui é 6timo”,
avaliou, depois de
ter trabalhado dois
anos no Maranhdo
como representante
comercial.
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Workshop gratuito reuniu filiados em oi

« : oes in- = —
' Neurovendas: Solugo.es 1n. _ah;l_-i _—
teligentes para vender mais” foi =

"-1
1
5

ey

o tema abordado pelo consultor
e professor do Senac, Rodrigo
Lishoa, em oito edi¢des do
workshop gratuito promovido
pelo CORE-SC nas unidades do
Senac em Floriandpolis, Join-
ville, Criciuma, Lages, Chapeco,
Blumenau e Rio do Sul. Em
Itajal, o evento aconteceu no
auditdrio da Delegacia Regional
do CORE-SC.

De acordo com Lisboa, o
objetivo é gerar valores huma-
nizados no processo de venda
para alavancar relacionamen-
tos duradouros por meio
da comunicagdo asser- Em 201 9 tem maiS!
tiva, potencializando Mais oito edi¢es serdo promovidas em 2019,
a experiéncia de nas cidades de Sao José, Blumenau, Itajai, La-

compra do cliente. . . . ., .
«Trabalhamos na ges, Rio do Sul, Joinville, Criciima e Chapeco.

aplicacdo dos prin- O tema continuara sendo Neurovendas, mas
cipios da Neuroci- com novos conteudos e abordagens.

éncia para influen-

ciar clientes no processo

de compra”, conclui.

Por onde passou, o
workshop recebeu a aprova-
¢do dos participantes. O repre-
sentante comercial Ivan Luiz
Scheid, saiu de Porto Unido,
onde reside, para a edicdo pro-
movida no Senac Joinville, em
abril. “Estava chovendo hoje
cedo 14, mas ainda bem que
nao desisti de vir porque esta
valendo muito a pena!”, avaliou
Ivan, no intervalo do almoco.

Foram muitos os elogios de
quem participou, desde o con-
teudo, a dindmica e o carisma
do palestrante, até a alimenta-
¢do servida no evento. “Muito
obrigado, o curso estava 6timo
e 0 almoco também”, destacou
0 representante comercial,
Itamar de Souza, da turma de
Blumenau.
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to edicoes pelo Estado

Itajai
Representantes
comerciais concluem
curso gratuito
de Qualificacao
Profissional no Senac

A aula de encerramento da primeira turma
do curso gratuito de Qualificacdo Profissional
para Representantes Comerciais, ministrado
pelo Senac Itajai, aconteceu no dia 4 de dezem-
bro e foi marcada por uma confraternizacao dos
alunos no Espaco Gourmet do prédio onde esta
instalada a Delegacia Regional do CORE-SC e o
Sirecom Foz do Itajal.

O cursou comegou em setembro e se tornou
realidade gracas a parceria entre o Senac do
municipio e o Sindicato de Representantes Co-
merciais da regifo (Sirecom Foz do Itajai). “E
preciso saber utilizar as diversas ferramentas da
profissdo e atender as necessidades e exigéncias
do mercado, por meio de constante atualizacdo
técnica. Assim, o representante comercial fara
a diferenca diante da concorréncia e terd condi-
cOes de oferecer servicos de qualidade”, destaca
o0 delegado regional do CORE-SC e presidente
do Sirecom Foz do Itajai, Carlos Antonio Borba.

De acordo com o diretor do Senac Itajai,
Fabiano Battisti Archer, as aulas buscam desen-
volver as principais competéncias exigidas do
representante comercial: elaborar e aplicar for-
mas de promover produtos e servicos; organizar
e acompanhar os pontos de venda e o mercado;
planejar, organizar e aplicar o processo de ven-
das. “O curso tem como marcas formativas o
dominio técnico-cientifico, visdo critica, atitude
empreendedora, sustentavel e colaborativa, com
foco em resultados”, explica Fabiano.
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M FISCALIZACAO

CORE-SC amplia setor: agentes

fiscais trabalham pelo Estado

Concurso publico realizado pelo CORE-SC
em 2017 possibilitou a contratacdo de mais
dois funciondrios para o setor de Fiscaliza-
¢do em maio de 2018. A equipe estd composta
por dois agentes fiscais lotados na Sede do
Conselho, em Floriangpolis, e outro na De-
legacia Regional de Joacaba. Os dois novos
funciondrios receberam treinamento e logo
comecaram a atuar pelo Estado, orientando
e alertando sobre a obrigatoriedade do regis-
tro no Conselho para o exercicio da atividade.
Visitam prefeituras, escritérios de contabili-
dade, atacadistas, distribuidores, industrias,
feiras, além de empresas de Representacdo
Comercial.

Para coibir o exercicio ilegal da profissao,
0 setor conta também com uma importante
ferramenta de fiscalizagdo: o “Click Denun-
cia”, disponivel no site do CORE-SC: www.
coresc.org.br. De acordo com o agente fiscal
Cezar Niehues Bet, por meio do canal online,
chegaram denuncias informando o nome de
empresas que trabalham com representantes
comerciais sem registro regular no CORE-SC,
nos municipios de Chapecg, Joacaba, Criciima
e Joinville, e todas foram visitadas pelo Setor
de Fiscalizacdo. A identidade do denunciante é
sempre mantida em sigilo.

“Estamos recebendo dentuncias rela-
cionadas a contratacdo de representantes
comerciais inscritos no MEI (Microempre-
endedor Individual) como promotores de
vendas, ja que a atividade de Representacgdo
Comercial ndo se enquadra nesta modali-
dade, assim como todas as outras profissdes
regulamentadas. Na hora da contratacdo,
algumas distribuidoras estdo orientando os
novos representantes a constituirem suas
empresas como MEI”, destaca o agente fiscal.
Bet informa, ainda, que, juntamente com o
Departamento Juridico, foram deflagradas
medidas cabiveis para orientar o mercado, no
sentido de alertar as empresas contratantes.
O Microempreendedor Individual é um pro-
fissional de qualquer atividade que trabalha
por conta propria e que se legaliza como
pequeno empresario. As atividades exercidas
pelo MEI ndo podem requerer registro em
conselhos de classe, como no caso da Repre-
sentacdo Comercial. Além disso, existe um
limite para o rendimento anual do MEI: ndo
pode faturar mais do que R$ 81mil por ano,

além de ndo ser permitido ter participacdo
em qualquer empresa, como sécio ou titular.
ALei Complementar 128/2008 criou condi¢des
para que o trabalhador informal possa se
tornar um Microempreendedor Individual,
permitindo registro no CNPJ com aliquota
de impostos abaixo do que pagam as demais
empresas. Ndo é o caso do representante co-
mercial, que estd oficialmente representando
uma ou mais empresas e intermediando ven-
das. O MEI pode revender mercadorias, desde
que faca suas compras num fornecedor e que
a revenda seja feita ao publico consumidor.
O que caracteriza a Representacdo Comercial
¢ a comissdo sobre vendas, caso que ndo se

1 MUNICIPA L
T

aplica a um vendedor legalizado como MEI,
que obtém seus rendimentos do lucro das
vendas de produtos direto ao consumidor. O
representante comercial pode trabalhar como
auténomo, pessoa fisica, ou ter personalidade
juridica, recolhendo impostos por meio do
Lucro Presumido ou pelo Simples Nacional,
dependendo da escolha do regime tributério,
j& que sua caracteristica é de profissional libe-
ral e ndo de trabalhador informal.

CORE-SC CONTRATA EMPRESA NEOWAY

0O objetivo ¢ auxiliar a fiscalizacdo profis-
sional e atualizacdo de toda base cadastral do
Conselho a partir de 2019, utilizando a inte-
ligéncia de mercado e o bhig data como uma
ferramenta de descoberta mercadoldgica. O
grande volume de dados torna-se facilmente
navegdavel e administravel, possibilitando as
andlises intuitivas e decisdes da realidade mais
seguras, oferecendo uma resposta muito mais
rapida e precisa.

Sdo mais de 3.000 bancos de dados em
600 fontes diferentes organizadas em uma
PaaS$ (Plataform as a Service) ou Plataforma
por Assinatura, que compila, organiza, e ofe-
rece uma interface pratica e segmentada em
aplicativos para navegar e extrair 0 maximo
das informacdes.
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M FISCALIZACAO

Numeros da Fiscalizagdo do CORE-SC em 2018

Numero total de visitas em 2018
Municipios
Prefeituras
Empresas
Contadores
Representantes Comerciais
Feiras/Exposi¢bes

Denuncias atendidas

Vlegislacdo

Vocé conhece o Cédigo de Etica e Disciplina do Representante Comercial?

17

770

282 Feira 18

193 Fiscalizagdo do CORE-SC atuou na Feira Metal Mineragdo, em junho,
em Criciuma. O setor também esteve presente em outras grandes
04 feiras de diferentes setores: Interplast e Euromold, més de agosto, em
05 Joinville; Febratex, més de agosto, em Blumenau; e Mercoagro, no més

de setembro, em Chapeco.

Confira o texto na integra no site www.coresc.org.br

CAPITULO 1 - INTRODUCAO

Art. 1° - O Processo Etico dos Representantes Comer-
ciais, em todo o territério nacional, serd regido pelas
normas contidas neste Cédigo.

Art. 2° - Asnormas deste Cédigo serdo aplicadas a par-
tir de sua vigéncia, inclusive nos processos pendentes,
e sem prejuizo da validade dos atos realizados sob a
vigéncia do Cédigo anterior.

Art. 4° - A execucdo das penalidades aplicadas aos re-
gistrados nos Conselhos Regionais dos Representantes
Comerciais, em decorréncia de processo ético, compete
ao Conselho Regional onde o acusado tiver registro
principal, local em que o processo sera arquivado.
Art. 5°- Ao Conselho Federal competira o julgamento:
I - dos seus proprios membros, efetivos ou suplentes;
I1- dos recursos das decisdes dos Conselhos Regionais;
I1I- das revisdes de suas préprias decisdes.

Parégrafo unico. No caso do inciso I, a aplicagdo e
a execucdo das penalidades cabiveis competird ao
proprio Conselho Federal.

CAPITULO II - DOS DEVERES ETICOS

Art. 6° - Constituem deveres éticos do representante
comercial:

a) zelar pelo prestigio da classe, pela dignidade de sua
profissdo e pelo permanente aperfeicoamento das
instituicdes mercantis e sociais;

b) no dmbito de suas obrigagdes profissionais, na reali-
zacdo dos interesses que lhe forem confiados, deve agir
com a mesma diligéncia que qualquer comerciante
ativo e probo costuma empregar na diregdo de seus
Pproprios negacios;

¢) conduzir-se sempre com lealdade nas suas relacoes
com os colegas;

d) velar pela existéncia e finalidade do Conselho Fe-
deral e Conselho Regional a cuja jurisdigdo pertenga,
cumprindo e cooperando para fazer cumprir suas
recomendacdes;

e) envidar esforcos para que suas relacdes com o re-
presentado sejam contratadas por escrito, com todos
0s requisitos legais bem definidos;

f) informar e advertir o representado dos riscos,
incertezas e demais circunstancias desfavoraveis

de negdcios que lhe forem confiados, sobretudo em
atencdo as momentaneas variacoes de mercado local;
g) prestar suas contas na forma legal, com exatiddo,
clareza, dissipando as duvidas que surgirem, sem
obstéculos ou dilagdes.

Pardgrafo unico - O representante comercial ndo
deverd aceitar a representacdo comercial de quem
ndo haja cumprido, notoriamente, seus deveres para
com qualquer colega que anteriormente o tenha
representado.

CAPITULO III - DAS INFRACOES DISCIPLINARES
Art. 7° - O representante comercial, no exercicio
de sua profissdo ou atividade, estd sujeito ao dever
de disciplina, pautando suas atividades dentro das
normas legais, dos deveres éticos e das Resolucdes
e Instrucdes baixadas pelo Conselho Federal ou pelo
Conselho Regional no qual se encontre registrado.
Art. 8°- As faltas cometidas pelo representante comer-
cial decorrentes de infracdes das normas disciplinares
sdo graves e leves, conforme a natureza do ato e cir-
cunstancias de cada caso.

§1°Sao consideradas leves as faltas que, ndo sendo por
lei consideradas crime, atentam contra os sentimentos
de lealdade e solidariedade naturais da classe, contra
os deveres éticos e contra as normas de fiscalizagdo
da profissdo, previstas na Lei e nas Instrucdes e Reso-
lugdes dos Conselhos, entre os quais:

a) deixar de indicar em sua propaganda, papéis e
documentos o numero do respectivo registro no
Conselho Regional;

b) negar a quem de direito a apresentacdo da carteira
profissional ou do certificado de registro;

c) desrespeitar qualquer membro ou funciondrio do
Conselho Federal ou Regional no exercicio de suas
fungdes;

d) agir com desidia no cumprimento das obrigacdes
decorrentes do contrato de representagdo comercial.
§ 2° Sdo consideradas graves as faltas que a lei defina
como crime contra o patrimonio - tais como o de furto,
roubo, extorsdo, apropriacdo indébita e estelionato;
crime contra a fé publica, como o de moeda falsa,
falsidade de titulos e papéis publicos e outras falsida-

des; o de lenocinio e os crimes punidos com a perda
de cargo publico.

§ 3° S&o, ainda, consideradas graves, as seguintes
faltas:

a) oferecer, gratuitamente ou em condi¢des aviltantes,
0s seus servicos, ou empregar meios fraudulentos para
desviar em proveito préprio ou alheio a clientela de
outrem;

b) anunciar imoderadamente, de modo a induzir em
erro os representados e concorrentes;

c) aceitar a representagdo comercial de representados
concorrentes, salvo quando autorizado por escrito;
d) divulgar ou se utilizar, sem autorizacdo, violando
sigilo profissional, de segredo de negécios do represen-
tado que lhe foi confiado ou de que teve conhecimento
emrazdo de sua atividade profissional, mesmo apés a
rescisdo de seu contrato;

e) divulgar, por qualquer meio, falsa informacdo em
detrimento ou prejuizo de colega seu;

f) promover a venda de mercadoria que se sabe ter
sido adulterada ou falsificada;

g) dar ou prometer dinheiro ou outro interesse a
empregado de concorrente para que falte ao dever
ou emprego, proporcionando-lhe vantagem indevida;
h) receber dinheiro ou outro interesse ou aceitar pro-
messa de pagamento ou recompensa para, faltando ao
dever de lealdade para com o representado, propor-
cionar a concorrente do mesmo vantagem indevida;
i) negar aos Conselhos Regionais e ao Conselho Federal
dos Representantes Comerciais a colaboracdo que deva
ou lhe for pedida, nos termos da lei ou em funcdo de
sua qualidade de representante comercial;

j) promover ou facilitar negécios ilicitos, bem como
quaisquer operacoes e atos que prejudiquem a Fa-
zenda Publica;

k) auxiliar ou facilitar, por qualquer modo, o exercicio
da profissdo ou atividade, aos que estiverem proibidos,
impedidos ou inabilitados;

1) deixar de efetuar o pagamento de suas contribuicdes
ao Conselho Regional no qual esteja registrado.

Conhece alguém que esteja infringindo o Cédigo de Etica do Representante Comercial?

Denuncie no Click Denuncia, canal sigiloso disponivel no site www.coresc.org.br
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Senac

Evento é promovido em tres
cidades distantes de Delegacias
Regionais do CORE-SC

io do Sul recebeu a acao duas vezes em 2018. Canoinhas e Sao Miguel do Oeste também sediaram o
evento. Para 2019, estao programadas mais cinco edi¢ées do CORE-SC em Movimento: quatro em Rio
do Sul e Sao Miguel do Oeste, uma em cada cidade por semestre, e mais uma em Canoinhas.

0 objetivo do CORE-SC em Movimen-
to é aproximar mais o Conselho dos
representantes comerciais e populacao
em geral, disponibilizando os principais
servicos em cidades que ndo sao pro-
ximas da sede, em Floriandpolis, e das
oito Delegacias Regionais do CORE-SC
instaladas no Estado.

“Muito bom néo precisar ir a Blu-

VRegistros e atendimento em geral

menau”, destacou Edio Lichtenfels, que
aproveitou uma das edi¢oes do CORE-SC
em Movimento realizadas em Rio do Sul,
em 2018, para dar baixa em seu registro
porque ndo estd mais atuando na area.

Durante dois dias, um posto avancado
fica a disposicdo no Senac do municipio,
oferecendo servicos como realizacdo
de novos registros, atualizacéo de car-

teiras, consultoria juridica, negociacao
de débitos administrativos e judiciais e
solenidade de entrega de carteiras.

“Foi 6timo poder fazer o registro
e ja receber minha carteira do CORE
aqui na minha cidade”, avaliou Giuliu
Goncalves, também de Rio do Sul, que
estava comecando a representar uma
distribuidora.

O representante comercial de Rio do Sul, Volmir
Dalbello, passou no CORE-SC em Movimento para
retirar sua carteira atualizada.

VSolenidade de entrega de carteiras

%‘“mﬂﬁ\'iﬂlﬂ'lﬁu

Sé&o Miguel do Oeste

O representante comercial Felipe Wippich foi ao
CORE-SC em Movimento Canoinhas para solicitar a
atualizagdo de sua carteira do CORE-SC.

O representante comercial de Rio do Sul, Roberto
Schlemper, aproveitou o CORE-SC em Movimento na sua
cidade para dar baixa em seu registro, jd que ndo estava
exercendo mais a profisséo.

- —

RE-SC Btk MO ENrg

Rio do Sul

Rio do Sul
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Fiscalizacao também atua no
CORE-SC em Movimento

A cidade sede do evento também recebe a fiscalizacdo do
CORE-SC. Em 2018, em Sdo Miguel do Oeste, o agente fiscal Pedro
Cristiano Becker visitou industrias, representantes comerciais e
contadores, dentre eles, Décio Ludwig, da Ludwig Contabilidade
e Assessoria. O escritdrio atende trés clientes na drea de Repre-
sentacdo Comercial e, além disso, Ludwig tem uma industria de
peixe que conta com 17 representantes comerciais para comer-
cializar seus produtos. Apesar de estar bem informado sobre
a legislacdo que regulamenta a atividade, o contador avaliou
como muito importante a visita da Fiscalizacdo do CORE-SC.

Os contadores Rogério Menegatti e Jurandi Ana Menegatti
também receberam o agente fiscal do Conselho. Mée e filho
atendem em seu escritorio, oito empresas de Representacdo
Comercial.

Participacao na reuniao do Sindicato
dos contadores em Rio do Sul

0 assessor juridico do CORE-SC, Eduardo Roberto Vieira,
e o agente fiscal Pedro Cristiano Becker participaram da
ultima reunido do ano do Sindicato dos Contabilistas do Alto
Vale do Itajai - Sindicont, na manha de 8 de novembro, em
Rio do Sul. No encontro que reuniu escritorios de Contabili-
dade daregido, o assessor juridico do falou sobre a legislacao
que regulamenta a Representagdo Comercial e a atuacdo do
Conselho, além de esclarecer duvidas dos contadores sobre
a atividade profissional.

SINDICONT

Assessoria juridica

A representante comercial Mdarcia Censi esteve no CORE-
-SC em Movimento Canoinhas esclarecendo algumas
duvidas com o assessor juridico do Conselho, Eduardo
Roberto Vieira.

Sede e Delegacias Regionais

O representante comercial Wilmar de Oliveira rece-
beu o e-mail do CORE-SC informando sobre a assessoria
juridica e agendou horario para ser atendido na Regional
de Joacaba. Além de atender na Sede do CORE-SC, em
Floriandpolis, pessoalmente, por e-mail ou telefone, o
assessor juridico ainda presta consultoria nas Delegacias
Regionais, com agenda previamente divulgada aos filiados
das respectivas regioes.

“A maioria das consultas é motivada por duvidas sobre
contrato”, informa Vieira, que também esclarece duvidas
de contadores e empresas que contratam representantes
comerciais.

i
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# EVENTOS
JARAGUA DO SUL

“Representante comercial, como
optar pelo melhor regime tributario”
foi tema de palestra gratuita

Mais de 20 representantes comerciais participaram da palestra
do contador Helton Muriel Salai, no dia 19 de outubro, no auditério
da Marlian Contabilidade, em Jaragua do Sul. Foram abordadas
as opgoes tributarias e suas particularidades: autdnomo, Simples
Nacional, Lucro Presumido, como calcular impostos, exemplos e
comparativos, dentre outros.

Salai é sdcio da Marlian Contabilidade e responsavel por uma
equipe de oito pessoas que atendem exclusivamente representantes
comerciais, no escritério que completou 50 anos de atuacdo em
2018. O evento gratuito para filiados foi promovido pelo CORE-SC
e Marlian Contabilidade.

JOACABA

Filiados ganharam ingressos para
palestra de Ciro Bottini

Mediante doacdo de um quilo de alimento néo perecivel, 12
filiados em dia com anuidade do Conselho retiraram ingressos na
Delegacia Regional do CORE-SC de Joagaba, para a palestra “Vender!
Vender! Vender!”, com Ciro Bottini. H4 25 anos vendendo no Canal
Shoptime, Bottini relatou suas experiéncias em vendas, neuroma-
rketing, gatilhos mentais, comportamento do consumidor, dentre
outros, na noite de 21 de setembro, no auditério da Unoesc. O
evento foi promovido pelo Rotary Club Joagaba em parceria com a

VY Treinamento

Solenidade de entrega de carteiras do CORE-SC

Antes da palestra do
contador Helton Muriel
Salai, foi promovida
uma solenidade de en-
trega de carteiras do
CORE-SC no auditério
da Marlian Contabili-
dade.

Unoesc e contou com o apoio do CORE-SC. Os alimentos arrecada-
dos pela Delegacia Regional de Joacaba foram doados ao Lar das
Criancas Frei Bruno.

Confere ministra treinamento para conselhos

regionais da categoria na Regiao Sul

Nos dias 27 e 28 de no-
vembro, 0 gerente nacional
de TI do Conselho Federal
dos Representantes Co-
merciais (Confere), André
Luis Nery Silva, ministrou
treinamento para funcio-
narios dos Conselhos de

Representantes Comerciais dos Estados de Santa Catarina, Parana e Rio Grande do
Sul. Em pauta, o sistema Gerenti, utilizado para a gerenciamento as informacdes

Novos funcionarios

Concurso publico realizado pelo CORE-SC possi-
bilitou a contratacfo de quatro novos funciondrios
em maio. Sdo dois agentes fiscais e dois auxiliares
administrativos de pessoal: um para o Departamento
Juridico e outro para o Setor de Contratos. Todos rece-
beram treinamento na Sede do CORE-SC e na Delegacia
Regional de Séo José.

Encontro anual de funcionarios do CORE-SC- Com 0
objetivo de atender cada vez melhor os filiados de todo
0 estado e também alinhar as estratégias de acdo para
0 ano de 2019, o CORE-SC promoveu a décima edigdo
do treinamento anual para toda sua equipe na Delega-

cia Regional de S&o José, no dia 5 de dezembro.

dos filiados de todos os CORE’s do pais. Além de funciondarios dos trés Conselhos, o

presidente do CORE-RS, Roberto Salvo, também participou do treinamento.

Setor de Fiscalizacdo - No dia 26 de novembro, o gerente nacional de TI do
Conselho Federal dos Representantes Comerciais (Confere), André Luis Nery Silva,
esteve reunido com os agentes fiscais do CORE-SC, tratando de implementacdes no
programa Gerenti, para atender demandas do Setor de Fiscaliza¢cdo do Conselho

catarinense.
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3 COMUNICACAO

Associacao Catarinense de Emissoras de Radio e
Televisao - Acaert produziu uma série de reportagens
de radio sobre a Representa¢ao Comercial

Acéo marcou o Dia Estadual do Representante Comercial: 9 de
dezembro. Contetdo jornalistico foi disponibilizado pela Acaert
para mais de 120 emissoras no estado.

A:;lrimeira reportagem co-
ecou a ser veiculadano
dia 9 de novembro, destacan-
do aRepresentacdo Comercial
como uma carreira movida
a desafio e bastante autono-
mia. A segunda foi ao ar em
16 de novembro e enfatizou
as competéncias exigidas
do representante comercial
pelo mercado, atualmente.
J& a terceira reportagem teve
sua veiculacdo a partir de
23 de novembro, abordando
que profissionais de diferen-
tes dreas aproveitam seus conhecimentos
técnicos para atuarem na Representacgdo
Comercial. Como o cidaddo catarinense pode
denunciar o exercicio ilegal da profissdo e
a forma de atuacdo do setor de Fiscalizagdo
do CORE-SC foram temas da quarta reporta-
gem, em 30 de novembro. A quinta e ultima
reportagem deu enfoque a crescente adesdo
a profissdo, o que impulsionou a abertura de
Delegacias Regionais do CORE-SC, aproximan-
do o Conselho da categoria em Santa Catarina.
Os links com os dudios das cinco reporta-
gens e da entrevista de encerramento da acao,
estdo disponiveis na pagina do Conselho no
Facebook, nos albuns “Dia do Representante
Comercial” e “CORE-SC na Imprensa”.
Impacto editorial - Segundo relatdrio de

“Acaert entrevista”.

VHomenagem

Além das cinco reportagens, o presidente do CORE-SC ainda falou sobre o
Conselho e a profissdo para o jornalista Marco Aurélio Gomes. A conversa de
mais de 12 minutos foi ao ar no dia 10 de dezembro, no programa semanal

insercdes da Rede de Noticias Acaert, que
abastece de conteudo jornalistico mais de
120 radios associadas no Estado, foram 372
downloads de emissoras, totalizando 18h 54
min 59seg de tempo de veiculacdo, além de um
publico atingido estimado em mais de 795 mil.

“Mais que uma forma de reconhecimento
e de valorizar a categoria, este tipo de campa-
nha vai muito além. E de suma importancia
para que a toda a sociedade conheca melhor
a profissdo de representante comercial. Para
que empresdrios, poder publico, diferentes
entidades e populagdo em geral saibam que
se trata de uma atividade regulamentada e
fiscalizada por meio de um conselho profis-
sional”, ressalta o presidente do CORE-SC, Jodo
Pedro da Silva Rosa.

No Dia Estadual do
Representante Co-
mercial, 9 de dezem-
bro, os representan-
tes comerciais de
Santa Catarina re-
ceberam esta ima-
gem em seus e-mails,
acompanhada de tex-

Parabéns,

Representante Comercial
de Santa Catarina!

Dia 9 de dezembro é o Dia Estadual
do Representante Comercial

Nossa homenagem ja estd no ar!

www.coresc.org.br P

to sobre a campanha

i ¢ CRrE

Curta nossa pagina no Facebook: CORE-SC

alusiva a data, desenvolvida com a Acaert, incluindo os links com todas as reportagens, o
que permitiu acessar o conteudo veiculado. O CORE-SC enviou ainda uma mensagem aos

celulares em homenagem a data.

Site do CORE-SC
esta de cara noval!
E com novas
funcionalidades

Mais moderno e atrativo aos olhos,
0 novo site do CORE-SC também traz
novidades que facilitam a navegacao.
Responsivo, foi desenvolvido para se
adaptar a plataformas mobile, ou seja,
adaptado para todos os dispositivos (ce-
lular, tablet, notebook, desktop).

Os antigos menus e respectivos links
foram reorganizados para melhorar
ainda mais a localizacdo de informagdes
na pagina e funcionalidades como a
emissdo de certificados de regularidade
foram aperfeicoadas: agora o documento
digital pode ser acessado sem o numero
do CORE-SC, ja que a pesquisa pode ser
feita de forma mais ampla.

Na pégina inicial, noticias sobre o
Conselho e a profissdo ganharam des-
taque. O site também traz os icones do
Facebook e Youtube, por meio dos quais
pode ser acessado todo o conteudo das
paginas que o Conselho mantém nestas
redes sociais.

H4 muita informacdo relevante so-
bre o Conselho e a profissdo. Para saber
mais sobre o novo site do CORE-SC, visite
www.coresc.org.br

Legislacdo eleitoral
restringiu divulgagdo no
periodo das eleicdes

Em cumprimento a legislagdo
eleitoral, entre os meses de julho e
outubro, o0 CORE-SC manteve apenas
a divulgacdo de servicos essenciais
aos profissionais de Representagdo
Comercial. Conteudos noticiosos ins-
titucionais, inclusive de eventos, bem
como publicidade, comunicacdo em
site e redes sociais foram suspensos.
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REPRESENTANTE

0 GIONAL DOS.
REPRESENTANTES COMERCIAIS
NO ESTADO DE SANTA CATARINA

Modelo de carteira instituido
pelo Conselho Federal dos
Representantes Comerciais - Confere.

Fortaleca suc
categoria,
valorizando
sua profissao!

MERCIAS

AN TESCO ;
TANTESL \ERCIAIS

~NTANTESCO

A CARTEIRA
DO CORE E SUA
IDENTIDADE
PROFISSIONAL

R
»SSINATURADO PORTARC

A carteira de representante comercial emitida pelo CORE é o simbolo da
identidade profissional da categoria. E vdlida em todo o territdrio
nacional como documento oficial de identidade, a exemplo da carteira de motorista.

A carteira do CORE-SC podera ser retirada somente mediante participacdo na Solenidade
de Entrega de Carteiras, evento promovido nas oito Delegacias Regionais do CORE-SC:

ITAJAI

Rua Dr. Nereu Ramos, 197, Centro
Empresarial Seixas Business Tower,
51905, Centro

(CEP 88.301-205 - (47) 3346-1392
E-mail: coreitajai@coresc.org.br

BLUMENAU

Rua XV de Novembro, Ed. Catarinense,
550,1° andar, sala 104, Centro

(CEP 89010-000 - (47) 3340-4710
E-mail: coreblumenau@coresc.org.br

LAGES

Rua Joao de Castro, 97, sala 33, Centro
(CEP 88.501-160, Lages - SC

Fone/Fax (49) 3224-3944

E-mail: corelages@coresc.org.br

CHAPECO SAO JOSE
Av. Getulio Dorneles Vargas, 1748-N, JOACABA Rua José Victor da Rosa, 19, Barreiros
Condominio Cesec, Centro, Chapecd - SC, Rua XV de Novembro, 371, CEP 88.117-405 - Fone (48) 3241-3827

CEP 89.805-000
Fone/Fax (49) 3328-3863
E-mail: corechapeco@coresc.org.br

Sala 601, Centro, Joacaba, SC,
CEP 89.600-000. Fone/Fax (49) 3521-1480
E-mail: corejoacaba@coresc.org.br

E-mail: coresaojose@coresc.org.br

CRICIUMA

Rua Desembargador Pedro Silva, 540,
Sala 301, Bairro Comercidrio,
Cricidma, SC, CEP 88.802-300
Fone/Fax (48) 3433-1369

E-mail: corecriciuma@coresc.org.br

JOINVILLE

Rua Inacio Bastos, 780, Bairro Bucarein,
Joinville, SC, CEP 89.202-406

Fone/Fax (47) 3434-4650

E-mail: corejoinville@coresc.org.br




