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No dia 9 de dezembro de 2015, a lei que regulamenta a atividade de
Representacao Comercial no Brasil vai completar 50 anos. Em alusdo
a data, o CORE-SC criou um selo comemorativo que sera utilizado em
todos os canais de comunicacdo do Conselho durante o ano.
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ATUACAQ INSTITUCIONAL

Representacao Comercial foi enquadrada no
Simples Nacional com outras 139 categorias

Como as tabelas apresentadas nao foram favoraveis para a maioria das
categorias incluidas, o Governo Federal resolveu fazer um estudo para
revisar as aliquotas, com alteracées previstas para 2015

Em agosto, durante a sancéo da nova Lei
do Simples - programa que unifica 0 pagamento
de oito tributos cobrados pela Unido, estados e
municipios - o ministro de estado-chefe da Se-
cretaria da Micro e Pequena Empresa, Guilherme
Afif Domingos, assinou acordo de cooperagao
técnica com a Fundacao Getulio Vargas (FGV) e
0 Sebrae para realizagao de estudos visando a
reavaliacao das tabelas do SuperSimples. A ta-
bela para o0 ingresso do setor de servigos, na qual
a Representacgdo Comercial estd incluida, é mais
onerosa que o regime do “lucro presumido”. A
reavaliacao ja foi concluida e submetida a andlise
do Ministério da Fazenda e da Receita Federal.

Hoje, com excecdo das atividades ligadas a
advocacia, corretagem de seguros e imoveis e
fisioterapia, as demais categorias incluidas foram
enquadradas na tabela 6, com aliquota que varia
entre 16,93% e 22,45%, considerada elevada.
“Esta tabela ndo traz vantagem nenhuma para
0s representantes comerciais que se aderissem
pagariam cerca de 17%, sendo que atualmente
0 imposto gira em torno de 13% no regime de
Lucro Presumido”, avalia o presidente do CORE-
-SC, Flavio Flores Lopes. O mesmo problema

atinge outras profissoes regulamentadas como
médicos, engenheiros, arquitetos, publicitarios,
jornalistas, dentistas, veterinarios, psicologos e
economistas.

De acordo com o ministro de estado-chefe
da Secretaria da Micro e Pequena Empresa,
Guilherme Afif Domingos, a nova proposta prevé
até sete faixas de tributagdo e ndo mais as 20
atuais. "Ao invés de seis tabelas, haverd uma
para 0 comércio, uma para a indlstria e outra
para 0s servigos, que sera desdobrada em duas.
Uma para o setor de servigos que gera emprego e
outra para a que nao gera emprego”, esclareceu
o ministro. Afif explica que se a Receita Federal
aceitar os termos do projeto, ele seguira para a
presidente Dilma Rousseff. “A partir dai, faremos
um grande esforco dentro do Congresso Nacio-
nal para aprovarmos o mais rapido possivel”,
destacou.

Segundo o ministro, o governo federal esta
convencido da importancia do Simples Nacional,
ainda que ele implique renincia de receita. "J&
concluimos que se micro e pequenas empresas
conseguirem alta de 4,2% no faturamento ao ano,
ninguém saira perdendo”, declarou.

O presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, acompanhado do coordenador geral do Conselho,
Rodrigo Dornbusch de Moura Ferro, em audiéncia no més de abril com o deputado federal catarinense,
Jorginho Mello, relator da Comissao Especial da Camara constituida para dar parecer ao Projeto de
Lei que alterou o Super Simples.
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EVENTOS

Congresso Brasileiro reuniu representantes
comerciais de todas as regioes do pais no Ceara

0 V Congresso Brasileiro de Re-
presentantes Comerciais foi promovido
entre os dias 18 e 20 de setembro no
Ponta Mar Hotel, em Fortaleza (CE),
pelo Conselho Regional dos Represen-
tantes Comerciais do Ceara (CORE-CE)
e pelo Sindicato dos Representantes
Comerciais do Ceard. Perspectivas

PALESTRAS - 0 advogado Marcelo
Siqueira falou sobre “Destaques atuais
nas relacdes contratuais”. O colunista da
revista Epoca e da Radio Globo, Gustavo
Cerbasi, especialista em financas pesso-
ais, abordou “Escolhas Inteligentes para
0 seu Bolso e sua Vida“. O presidente do
Conselho Regional de Economia (CORE-
CON/CE), professor Henrique Marinho,
ministrou a palestra “As Perspectivas do
mercado diante 0 novo cenario politico”. Ja
Marice Fronchetti, do Conselho Regional
de Contabilidade (CRC/RS) e Sindicato

do Mercado Diante do Novo Cendrio
Politico foi 0 tema da primeira edigdo
do evento realizada fora da regiao
sul. Promovido a cada dois anos, em
2012 aconteceu em Florianépolis,
sob a organizagdo do CORE-SC e dos
sindicatos que congregam a categoria
em Santa Catarina.

das empresas de contabilidade do Rio
Grande do Sul (SESCON/RS) destacou o
Simples Nacional no painel “Vantagens
e Desvantagens para o Representante
Comercial”. O presidente da Associagao
Brasileira de Atacadistas e Distribuidores
(ABAD), José do Egito, e o presidente do
Sistema Sincopegas/Assapecas, Raniere
Leitdo, integraram o painel “A visdo do em-
presario sobre o representante comercial”.
No encerramento do evento, o professor
Sergio Sobreira apresentou a palestra
show “Formando campedes em vendas”.

Catarinenses prestigiando a programacao do Congresso em Fortaleza (CE).

Delegacao catarinense foi uma das mais numerosas do Congresso. Reuniu
representantes comerciais de diferentes regioes do estado. Na foto, a
esquerda, integrantes da excursao que saiu de Pinhalzinho, no oeste
catarinense, para prestigiar o evento.

0 presidente do CORE-CE, Francisco Filgueiras, com dirigentes do CORE-SC
e de sindicatos que congregam a categoria em Santa Catarina.

Super Vendas 2014

A Associagao de Distribuidores e Atacadistas Catarinenses (ADAC), presidida por
Telma Sandro Poli, promoveu o Super Vendas 2014 no dia 31 de maio, no Centreventos,
em Itajal. Na abertura da 15 edigéo, integraram a mesa de autoridades, o presidente
do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, e o delegado regional do Conselho e presidente do
Sindicato dos Representantes Comerciais (SirecomFoz do Itajai), Carlos Antonio Borba.
0 vice-presidente do CORE-SC, Orivaldo Besen, também prestigiou o evento.

Entre as atragdes, palestras com o Professor Pachecdo e o ex BBB Fernando
Fernandes. Foram sorteados cinco motos, um televisor de 60 polegadas e um iPad.
Representantes comerciais adquiriram ingressos no mesmo valor de associados a ADAC.
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EVENTOS

Palestras gratuitas abordaram
temas de interesse da categoria

Em alguns eventos o ingresso foi solidario, com
arrecadacao revertida a instituicées beneficentes

Criciuma

RESPONSABILIDADE SOCIAL DO REPRESEN-
TANTE COMERCIAL - Em junho, mais de 90
pessoas prestigiaram a palestra de Nilson
Olivo, no auditério do Senac Cricima. O evento
promovido pela Regional do CORE-SC em Cri-
ciima, Senac e SirecomSul-SC teve ingresso
solidario: 1 pacote de fralda geriatrica. As
doagdes foram revertidas ao Asilo V6 Marina,
de Criciima. Autor de 14 livros, com mais
de 93 mil unidades vendidas, o palestrante
distribuiu 120 exemplares gratuitamente entre
os participantes. Nilson Olivo é administrador
de empresas com pds-graduacao, diretor
comercial e ministra palestras nas areas de
Administragéo e Marketing.

QUALIDADE DE VIDA - O médico Teruo Watanabe
falou sobre 0 assunto em setembro, no auditério da
Universidade do Extremo Sul Catarinense (Unesc),
em Criciima. O evento foi promovido pela Unesc,
CORE-SC e Sirecomsul-SC. Markelisn

NEUROCOACHING - Em marco, também acon-
teceu no auditério da Unesc a palestra Perfor-
mance® NeuroCoaching para liderangas, com
a master coach, executive coach, personal &
professional coach, Richeli Sachetti.

NOVEMBRO AZUL PELA SAUDE DO HOMEM - A
enfermeira Patricia Aratjo B. Miguel abordou
o tema em novembro, no auditério do Senac
Cricitma.

VENDER - O DESAFIO DO PROFISSIONAL AUTONOMO ME-
DIANTE A COMPETITIVIDADE DO MERCADO foi promovida
pela Regional de Criciima, Senac e Sirecomsul-SC em
agosto, no auditério do Senac Criciima. A palestrante Maria
Cristina Fleischmann Alves Zambon é professora universitaria
(UDESC), doutora em Engenharia da Producao (UFSC) e
mestre em Administragao (UFSC).

COMPORTAMENTO DO CONSUMIDOR — Em marco, a profes-
sora universitaria, Teresa Cristina dos Santos Rebello, falou
sobre O Comportamento do consumidor definindo outras for-
mas de vender produtos, no auditério do Senac Criciima. A
palestrante é mestre em Design, Arte e Tecnologia, graduada
em Administracao de Empresas e pds-graduada em Moda.
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Sao Jose

Mais de 40 filiados tiveram a oportunidade de
esclarecer ddvidas com o advogado Handerson
Rodrigues, na Regional de Sao José/Sirecom
Grande Floriandpolis, em julho. Em pauta:
Aspectos destacados da Lei do Representante
Comercial.

Blumenau

0 contador Adelvan Feitosa ministrou duas
palestras na Regional de Sao José/ Sirecom
Grande Floriandpolis: Representantes Comerciais
e 0 Supersimples, em junho, e Pessoa Juridica e
Pessoa Fisica: quais os limites de agao e ingeréncia
financeira, em novembro. Feitosa é pds-graduado
em Direito Tributario e Auditoria, empresario con-
tabil e especialista em ICMS e ISS.

DOSE O STRESS, TEMPERE A VIDA - Quem nunca
ouviu o termo “distress”, surpreendeu-se com
os ensinamentos do médico especialista em
Neurocirurgia, Cezar Zillig, na palestra “Dose o
Stress, Tempere a Vida”, promovida em abril pela
Regional do CORE-SC em Blumenau e Sirecom
Valeu Europeu.

Segundo Zillig, 0 “stress” é uma reagao natural
e saudavel do corpo humano em situagoes de
alerta, como forma de nos proteger de perigos.
Quando essas situages ultrapassam a naturalida-
de e o stress é constante ocorre um processo de
esgotamento que deflagra o “distress”, que nada
mais é que o surgimento de sintomas fisicos e
psicoldgicos como dores musculares/articulares,
enxaqueca, angUstia/palpitacoes, dor de estd-
mago, dificuldade de concentracao, impaciéncia/

0 advogado Jean Gabriel Barros ministrou a palestra Representagéo Co-
mercial: Aspectos Controvertidos da contratacéo a rescisao no Hotel Sesc

Blumenau, em julho.

irritabilidade, fadiga, desanimo.

No exercicio da atividade de representagéo
comercial € comum situagdes de stress que fa-
cilmente podem levar ao distress. Para prevenir o
problema, Zillig recomenda: “E preciso simplificar
a forma de fazer as coisas, desativar o perfeccio-

B

Cerca de 50 filiados participaram da palestra Visao
juridica da Representagao Comercial, ministrada
em abril pelo advogado Fernando Schaun Reis,
na Regional de Sao José/ Sirecom Grande Flo-
riandpolis.

nismo. Uma casa deve ser limpa o suficiente para
ser saudavel. E suja o suficiente para ser feliz”. Ele
acrescenta ainda que é essencial encantar-se, ter
amigos, lazer, esporte, gozar férias. “Lembre-se:
tempo é uma questao de prioridades. E a nossa
prioridade é ser feliz!”, concluiu o palestrante.

Prevencéo contra o cancer de préstata foi o tema do médico Rodrigo
Monnerata em palestra realizada em novembro na Regional de Blumenau e
Sirecom Vale Europeu. O evento contou com o apoio da Sociedade Brasileira
de Urologia - Seccao Santa Catarina.
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EVENTOS

Itajai

CORE-SC e Sirecom Foz do Itajaf, em parceria
com Senac e Associacao de Distribuidores e
Atacadistas Catarinenses (ADAC) , promoveram
a palestra Processo cognitivo e comunicagao
assertiva, ministrada pelo psicélogo e orientador
do Senac, Tony Ely Cunha, em junho.

Joinville

0 advogado Anderson Carlos Deola da Silva e o
contador Eduardo José Bohora Gongalves Filho
falaram para mais de 30 filiados na palestra Re-
presentagdo Comercial e seus aspectos legais e
tributérios, promovida em agosto na Regional de
Itajai/Sirecom Foz do Itajaf.

Em novembro, o agente de transito Nadai falou
sobre Diregdo preventiva na Regional de Itajal/
Sirecom Foz do Itajal. O evento contou com o apoio
da Prefeitura de Itajai.

IONARA CORREA

0 consultor tributario Daniel Oliveira ministrou

palestra sobre o Simples Nacional em dezembro, na

Regional de Joinville/Sirenorte.

Chapeco

IONARA CORREA

Regional do
CORE-SC em
Joinville e Sirenorte
promoveram a
palestra A magica
do Sucesso -
Perseguindo

Altos Niveis de
Desempenho, com
0 méagico Jardel
Beck, em junho.

Palestrantes de renome a precos promocionais

Filiados da regiao aproveitaram os ingressos com
descontos - parceira entre 0 CORE-SC e CDL
Chapeco — para assistir a palestra Os efeitos da
modernidade, com o jornalista e psicdlogo Luiz
Carlos Prates, em maio, no Lang Palace Hotel.

Inovagéo e Empreendedorismo foi o tema da palestra
do renomado professor Gretz, no Centro de Eventos
Plinio Arlindo de Nés, em abril. Filiados ao CORE-SC
adquiriram ingressos a precos promocionais, por
meio da parceira entre o Conselho e a CDL Chapecd.

0 consultor Marcelo Ortega abordou o tema
Sucesso em Vendas no Lang Palace Hotel, em
agosto. O evento foi promovido pelo Sicom Cha-
pecd, com o apoio do CORE-SC, e proporcionou
aos filiados ingressos com desconto.
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FISCALIZACAO

Foram visitadas feiras de va-
riados setores em cidades como
Floriandpolis, Joinville, Balnedrio
Camborit e Chapecd. Além disso,
o setor de Fiscalizagdo do CORE-SC
visitou prefeituras, escritdrios de

Atuacao do setor em 2015

Total de visitas
Prefeituras
Empresas

Stands (Feiras)
Contadores
Municipios visitados
Feiras visitadas
Oficios enviados

Fiscalizacao do CORE-SC
atuou em feiras no estado

LD L CHOMAL [ REPRE,
WS D0 £ Tas e e SHTANTE

>

contabilidade, atacadistas, distri-
buidores, indistrias e escritérios de
representacao comercial para orien-
tar e alertar sobre a obrigatoriedade
do registro regular no Conselho para
0 exercicio da atividade.

Fiscais do
CORE-SC na
Autotools - Feira
Internacional

de autopecas,
ferramentas

e acessorios
automotivos,
promovida no
Centrosul, em
Floriandpolis, no
més de agosto.

Setor de Fiscalizagao do CORE-SC atuou na feira Metalurgia 2014, que
aconteceu na Expoville, em Joinville, no més de setembro.

883 .
29 ~ - i

366 | S /

125 Prefeituras — O agente fiscal do CORE-SC, Cezar Niehues Bet, com a fiscal

295 de tributos do municipio de Pinhalzinho, durante o CORE-SC em Movimento
12 promovido no municipio em abril.
10 ;

716 Anuidade 2015 e

Identificacao - Os fiscais do CORE-SC

carteira personalizada para facilitar o

trabalham devidamente identificados com

acesso em empresas, feiras e escritorios de
representacao comercial e de contabilidade.

baixa do registro

A anuidade do CORE-SC pode ser paga com
desconto nos meses de janeiro, fevereiro e marco.
Em abril, o valor da anuidade sera integral. Quem
nao recebeu a guia da anuidade ou estiver com
anuidade em atraso deve entrar em contato com
um dos pontos de atendimento do CORE-SC para
resolver a situacéo. Anuidades em aberto ficam
sujeitas a cobranca judicial.

Ja os representantes comerciais que deixa-
ram de exercer a profissao devem providenciar a
baixa do registro no CORE-SC ou ficarao sujeitos
a cobranga administrativa das anuidades, que
acumulam a cada ano se o Conselho nao for
oficialmente informado que a atividade deixou
de ser exercida. Anuidades em aberto geram
processo administrativo e, posteriormente, o
valor devido entra na divida ativa e em seguida é
executado pela Justica. Para providenciar a baixa
€ preciso procurar um dos postos de atendimento
do CORE-SC no estado.
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(ORE-sC EM

CONSELHO REGIONAL DOS REPRESENTANTES
COMERCIAIS DO ESTADO DE SANTA CATARINA

(Q;1:

MOVIMENTQ

APOIO

Oito cidades foram contempladas em 2014

Principal objetivo do CORE-SC em Movimento é disponibilizar os servicos do Conselho aos filiados e
populacao em geral em cidades mais distantes da sede e das oito Delegacias Regionais do CORE-SC.

O CORE-SC em Movimento tem como
objetivo aproximar mais o conselho da
categoria, disponibilizando os principais
servicos aos filiados e populacdo em
geral, em cidades que nao sao préximas
da sede e das oito Delegacias Regionais
do CORE-SC.

Durante dois dias, um posto avan-
cado do Conselho é instalado no Senac
para oferecer servicos como realizacao

de novos registros, atualizacao das car-
teiras profissionais, consultoria juridica,
negociacao de débitos administrativos e

Senac: valorosa parceria

O CORE-SC em Movimento é promovido com
amplo apoio do Senac, que disponibiliza suas
instalagGes fisicas e capacitados orientadores de
seu corpo docente para ministrarem palestras
dos mais variados temas de interesse do repre-
sentante comercial.

Em agradecimento a valorosa parceria, o
presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes,
acompanhado do diretor-secretario do Conselho,
Joao Pedro da Silva Rosa, presentearam o diretor
do Senac Santa Catarina, Rudinei Raulino, com
um quadro composto de imagens de diferentes
edicoes do CORE-SC em Movimento.

judiciais, solenidade de entrega de cartei-
ras profissionais e palestra gratuita aberta
a comunidade.

“Nosso objetivo é interiorizar ainda
mais o Conselho e desde que iniciamos
o CORE-SC em Movimento, em 2013, ja
foram contempladas onze cidades em 16
edicoes do evento. Alguns municipios
que apresentaram maior demanda foram
contemplados duas vezes, a exemplo de
Brusque, Rio do Sul e Canoinhas”, con-
tabiliza o presidente do Conselho, Flavio
Flores Lopes.

Assessoria Juridica

NOVIDADE — Em 2014, uma das edicbes aconteceu
na Delegacia Regional do CORE-SC em Itajai. A Regio-
nal de Joinville recebera o CORE-SC em Movimento
em 2015. “Como o evento tem atraido inimeros
filiados e a resposta é muito positiva por parte dos
representantes comerciais que participam, resolvemos
promové-lo também em uma de nossas delegacias
regionais a cada ano”, explica o vice-presidente do
CORE-SC, Orivaldo Besen.

Rio do Sul

Tubarao

Brusque
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Atendimento no setor de Registros

Pinhalzinho — Enio Dirckson, de Qui-
lombo, aproveitou para fazer seu
registro no evento que foi promovido
em maio.

Itajai - Eduardo Borchardt fez seu regis-
tro no Conselho em setembro.
outubro.

Agenda institucional

% —e

Rio do Sul - Adriano de Almeida, de Blu-
menau, trabalha a semana toda em Rio
do Sul e aproveitou a oportunidade para
fazer seu registro profissional em junho.

Tubarao — Jonathan Bittencourt retirou
sua carteira do CORE-SC atualizada em

w

registro em julho.

CORE-SC em novembro.

Sao Bento do Sul — Representante
comercial que deixou de exercer a
profissdo providenciou a baixa do seu

Canoinhas - Orli Medeiros Nascimento
aproveitou para fazer seu registro no

Concordia - Ricardo Dresch, repre-
sentante comercial de Concérdia,
aproveitou para atualizar sua carteira
do CORE-SC em agosto.

r[ 3 ’

Brusque - Claudia Regina da Silva Oechs-
ler deixou de exercer a profissao e tratou
da baixa do seu registro em dezembro.

Visita ao prefeito de Itajai, Jandir Bellini A esquerda,
o presidente do Conselho, Flavio Flores Lopes, acom-
panhado do delegado regional do CORE-SC, Carlos
Antonio Borba.

0 presidente do Sindicato do Comércio Varejista de
Canoinhas e Regido (Sincovac), Carlos Roberto Burigo
(a direita), com o presidente Flavio Flores Lopes e o
diretor-secretario do CORE-SC, Jodo Pedro da Silva
Rosa, em Canoinhas.

O presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes,
em audiéncia com o prefeito de Tubardo, Olavio
Falchetti.

O presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, foi
recebido pelo prefeito de Brusque, Paulo Eccel.

)3

0 presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, com
o delegado do Conselho Regional de Contabilidade
do Estado de Santa Catarina (CRC-SC) na cidade de
Canoinhas, Emerson Dirschnabel.

0 presidente do Sindicato do Comércio da Regido
de Chapecé (Sicom), Marcos Antonio Barbieri,
prestigiou o CORE-SC em Movimento Pinhalzinho.
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CORE EM MOVIMENTO

Participacao de sindicatos e associacoes da categoria

Andreia Pospor e Ruy
Nuernberg, funcionéria e
presidente do Sindicato
Regional das Empresas de
Representacao Comercial

e dos Representantes
Comerciais Autbnomos
(Sindrecom), durante o
CORE-SC em Movimento
Pinhalzinho. _

Palestras gratuitas abordaram variados temas

e Industrial de Pinhalzinho - ACIP/CDL,
através do valoroso apoio da Associacdo

Pinhalzinho e Regido, por meio de seus
dirigentes. Na foto, 0 associado Jaime
Bamberg, o presidente Valsir J. Motter, e

Em Pinhalzinho, como nao ha uma
unidade do Senac, o evento foi
promovido na Associacdo Comercial

de Representantes Comerciais de

o diretor-secretario Clovis Frozza.

Diretores e conselhei-
ros do Sirecom Foz
do Itajaf (Sindicato
dos Representantes
Comerciais) presti-
giando o CORE-SC
em Movimento Itajal.

ol |

Margareth F. Essig,

executiva do Sirecom Vale
Europeu (Sindicato dos
Representantes Comerciais),
concedendo informacoes
sobre planos de salde ao
representante comercial
Valdemar José Vieira,
durante o CORE-SC em

\ 8 Movimento Brusque.

Itajai - Autoconhecimento, controle e
relacionamento interpessoal, foi tema
do psicélogo Tony Ely de Oliveira
Cunha, mestre em Salde e Gestdo
do trabalho. Com vasta experiéncia
na area de gestdo de pessoas, ge-
renciamento de projetos comerciais
e de recursos humanos, desenvolve
treinamento técnico e comportamental.
Além de consultor, é psicélogo clinico e
psicoterapeuta.

Concordia / Rio do Sul - Em duas edi-
¢oes do evento, Vendas em pequenas
porcdes de sabedoria foi o tema de
Ldcio Stein, graduado em Administra-
cdo, pés-graduado em Psicopedagogia
Clinica e Psicopedagogia Institucional.
Orientador de cursos do SENAC e con-
sultor em planejamento empresarial,
desenvolvimento de liderancas, marke-
ting e vendas, comunicacéo e oratdria,

Tubaréo - Inteligéncia emocional e
relacionamento de vendas foi o tema
da jornalista Marilia Kdenig, mestre e
doutoranda em Ciéncias da Linguagem
, especialista em Comunicacdo nas
Organizagdes, consultora e assessora
de Comunicacdo e professora da Fa-
culdade Tecnologia Senac, em Tubarao
e Faculdade SATC, em Criciiima.

projetos técnicos e pedagdgicos. Mais
de 5000 oficinas e palestras no Sul do
Brasil. Larga experiéncia em vendas e
na area comercial.

Canoinhas - O perfil do cliente do
século XXI e o representante comercial
foi o tema da palestra do contador e
administrador, José André Muehlbauer,
especialista em Marketing e Planeja-
mento Estratégico, MBA em Gestdo
Corporativa, e pés-graduando em En-
genharia de Producdo de Petréleo e Gas
(UCM). Por mais de vinte anos exerceu
cargos de gestdo em empresas publicas
e privadas em Santa Catarina. Orien-
tador do Eixo de Gestdo e Negdcios
do Senac nas areas de Administracdo,
Vendas e Marketing.

Pinhalzinho - A comunicacdo como
fator de sucesso foi o tema abordado
por lIselda Pereira, mestre em Edu-
cacao, coordenadora do Nucleo de
Educacao Superior da Faculdade Senac
de Chapeco, facilitadora de cursos de
desenvolvimento humano, qualificacdo
de professores e professora universita-
ria de Comunicagdo.
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Brusque - Acredite, se vocé quer, vocé
pode. Transformando visitas em venda,
foi o tema do professor Silvio Paterno,
graduado em Filosofia com especiali-
zacao em Psicologia Comportamental.
Empresario, palestrante nas areas de
gestao, vendas, telemarketing, atendi-
mento ao cliente e relacbes humanas.
Atendeu mais de 900 empresas nacio-
nais e internacionais com mais de 970
mil participantes. Possui experiéncia de
26 anos no mercado de treinamento.

Sao Bento do Sul - Habilidades e apri-
moramento de competéncias do novo
jeito de vender foi 0 tema da palestra
de Jucelio N. Salles, administrador com
especializacdo em Gestao Empresarial,
aperfeicoamento em maestria em
instrutoria e principios do processo de
consultoria. Consultor em Desenvol-
vimento Organizacional. Especialista
em Treinamento e Desenvolvimento.
Ministra cursos nas areas de Gestdo
Estratégica, Comunicacdo, Relacio-
namento com o Cliente, Marketing,
Qualidade e Lideranca.



IDENTIDADE PROFISSIONAL

Fortaleca sua
categoria,
valorizando
sua profissao!

Conscientizar quanto a importancia da profissao e valorizar o exercicio da
atividade, além de informar aos novos profissionais tudo sobre a atuacdo
do Conselho, sao os objetivos das solenidades de entrega de carteiras
promovidas pelo CORE-SC desde 2006, nas oito Delegacias Regionais. A
partir de 2013 passaram a ser realizadas também nas edicées do CORE-SC
em Movimento. O calendario das solenidades é disponibilizado na pagina
inicial do site do Conselho: www.coresc.org.br, no link Noticias do
CORE-SC. Caso a carteira esteja desatualizada, basta entrar em contato
com um dos nove pontos de atendimento do CORE-SC no estado.

NOVIDADE NAS CARTEIRAS - 0 Con-
selho Federal de Representantes Comerciais
(Confere) desenvolveu um novo sistema de geren-
ciamento de informagdes, implantado em todos
0s COREs do pais em 2014. Agora as carteiras
emitidas para os registros de Pessoa Fisica trazem
0 nome da empresa do representante comercial.
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COMUNICAGCAQ

Imprensa do estado destaca
CORE-SC em Movimento

Jornais, radios, canais de televisao e sites de noticias
divulgaram amplamente as oito edicées do evento

e

Diario do Oeste, Concordia.

Diario do Alto Vale, Rio do Sul.

+Canoinhas i
b

Core-SC em Movimento
esta em ﬂanuinhas. no Senac

A Sua Voz, Pinhalzinho.

=8

Diario do Planalto, Canoinhas.

-

Consultoria incentiva 2
obtengio. de reg:stru proflssmnaj

Capy L ame

0 presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, concedendo entrevista ao vivo a
jornalista Magda Martins, da Radio Tuba. Em Pauta, o CORE-SC em Movimento

edicao Tubarao.

0 Municipio, Brusque:

Curta a fanpage oficial do CORE-SC no Facebook: www.facebook.com/pages/CORE-SC
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RECONHECIMENTO

Dia Panamericano
do Representante
Comercial

0 CORE-SC e os sindicatos catarinenses
da categoria publicaram anncio alusivo ao Dia
Panamericano do Representante Comercial — 1°
de outubro — nos jornais de maior circulacéo no
estado e de diferentes regides de Santa Catarina.

Mensagens no celular - Para
agilizar ainda mais a comunicagdo, o CORE-SC
passou a enviar mensagens de texto (SMS) para
os celulares dos filiados, em abril de 2014. Os
chamados “torpedos” informam sobre assuntos

PRESTAQ‘AO DE SERVICO

Balcao de Oportunidades retune
centenas de ofertas de trabalho §=====

Foi super bacana. Apds a postagem da nossa oferta de traba-

lho, em uma semana ja conseguimos receber 18 curriculos e
selecionamos um profissional. Agora estamos recrutando mais
dois representantes comerciais para a regiao.

Thiago Klafke, da Distribuidora Klaco, sediada em Santa !

1° de Outubro

Dia Panamericano do Representante Comercial

Parabéns, Representante Comercial!
Fortaleca sua categoria, valorizando sua profissao!

A carteira do
CORE é sua
identidade
profissionat
no mercado
de trabalho

A\, cONSELHO 00!
COMERCIAIS DO ESTADO DE SANTA CATARINA
NS c“E

de interesse do representante comercial, como
solenidades de entrega de carteiras, palestras
e assessoria juridica. “E importante manter o
cadastro atualizado, ndo apenas o enderego,

@ g g e rr—— "
m‘mﬁ"ﬁ'ﬁ"_"—"—q—-——"ﬁ '.\1'-'.*}

» Balcla g Oportunidades

E representante
comercial quem tem
registro no CORE
Lei n°4886/65

A carteira de representante
comercial emitida pelo CORE
€ 0 simbolo da identidade
profissional da categoria.
E valida em todo o territério
nacional como documento
oficial de identidade.

Sede e Delegacias
Regionais do CORE-SC:
Florianépolis, Sao José, Itajai,
Blumenau, Joinville, Cricidma,
Lages, Joacaba e Chapecé.

www.coresc.org.br

ZSIRECOM  SIRENORTE <.

Sindrecom

mas telefones e e-mails, porque além dos tor-
pedos enviamos também um boletim eletrénico
quinzenal”, explica a assessora de Comunicagao
do CORE-SC, jornalista Erica de Almeida Borges.

i

[T Te—

B B v i

Gertudres, interior de Sao Paulo, com atuagcao em SC, PR e SP.

Desejo agradecer ao CORE-SC pelo excelente retorno de

candidatos ao andncio que fiz na semana passada. Por favor,
é possivel retirar o antncio, visto que o CORE conseguiu nos
surpreender com o enorme nimero de curriculos enviados?

Mais uma vez agradego.

Valdir Aparecido do Amaral, de Sao Paulo (SP).

Fiz um andncio no site do CORE-SC na busca de um represen-
tante comercial para venda de aquecedores de ambiente e
eletroportateis na regido de Santa Catarina. Gostaria de informar
que ja encontrei uma pessoa gracas a ajuda de voces.
Leonardo Triches, DT Comercio Importacao e Exportacao Ltda.

Agradego ao CORE-SC. A Mdveis Stein esta fechando com
representante desta regido gragas aos seus servigos. Muito

Obrigado.

Renato de Abreu, gerente Moveis Stein.

Canal gratuito disponivel no site www.coresc.org.br
aproxima representantes comerciais de empresas que
buscam profissionais de vendas

Muito obrigado e parabéns pela iniciativa que beneficia tanto a empresa,

quanto o profissional.

Carlos Alberto Roesner, engenheiro mecanico.

Tivemos um numero expressivo de entrevistas devido a divulga-
¢ao no site do CORE-SC, tanto que ja estamos utilizando essa

ferramenta para navas entrevistas em novas regioes. Grato.
Renato Vaz Corréa, gerente comercial da Industrial Plastic

Comeércio de PVC.

Comércio de Bebidas

Muito obrigada, tive um retorno muito bom! Abragos!
Darliana Moraes, departamento comercial da Alberto Belesso Indistria e
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PRESTACAO DE CONTAS

Comissao Fiscal aprova contas dos nove primeiros meses de 2014

0 CORE-SC promoveu quatro reunides plenérias na Delegacia
Regional de Sao José em 2014. Na primeira, promovida no dia 5
de fevereiro, a Comissao Fiscal examinou a prestagao de contas do
Exercicio 2013, aprovada sem ressalvas. Ja as outras trés plenarias
ocorreram, respectivamente, nos dias 29 de abril, 28 de julho e 28
de outubro, quando foram aprovadas as contas trimestrais do ano.

As agdes institucionais desenvolvidas pelo CORE-SC e que
integram o planejamento proposto para o exercicio 2014 também
foram apresentadas e avaliadas pelos 12 conselheiros da entidade
nas reunioes plenérias. Todo o exercicio de 2014 seré analisado em
fevereiro de 2015.

Conselho Federal aprova prestacao
de contas de 2013

0 presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, e o vice-presi-
dente, Orivaldo Besen, participaram de reunido plenaria do Conselho
Federal dos Representantes Comerciais - Confere, entre os dias 31
de marco e 2 de abril, na sede da entidade, no Rio de Janeiro. A
prestacao de contas do exercicio 2013 foi aprovada sem ressalvas.

. ______________________________________________________________________________________________________________________________________|
Balanco Patrimonial

Especificacdo
ATIVO CIRCULANTE

CAIXA E EQUIVALENTES DE CAIXA

CREDITOS A CURTO PRAZO

DEMAIS CREDITOS E VALORES A CURTO PRAZO
INVESTIMENTOS E APLICAGOES TEMPORARIAS A CURTO PRAZO
ESTOQUES

VARIAGOES PATRIMONIAIS DIMINUTIVAS PAGAS
ANTECIPADAMENTE

ATIVO NAO-CIRCULANTE
ATIVO REALIZAVEL A LONGO PRAZO

CREDITOS A LONGO PRAZO

INVESTIMENTOS
IMOBILIZADO

BENS MOVEIS
INTANGIVEL

MARCAS, DIREITOS E PATENTES INDUSTRIAIS

1.570.768,27
1.407.592,59

122.350,23
39.529,45

0,00

1.296,00

0,00
23.213.147,84
22.912.862,09
22.912.862,09
0,00
299.235,75
299.235,75
1.050,00
1.050,00

PASSIVO

PASSIVO CIRCULANTE

OBRIGAGOES TRABALHISTAS, PREVIDENCIARIAS E
ASSISTENCIAIS A PAGAR A CURTO PRAZO

EMPRESTIMOS E FINANCIAMENTOS A CURTO PRAZO
FORNECEDORES E CONTAS A PAGAR A CURTO PRAZO
OBRIGAGOES FISCAIS A CURTO PRAZO

OBRIGAGOES DE REPARTIGAO A OUTROS ENTES

PROVISOES A CURTO PRAZO

DEMAIS OBRIGAGOES A CURTO PRAZO
PASSIVO NAO-CIRCULANTE

OBRIGAGOES TRABALHISTAS, PREVIDENCIARIAS E
ASSISTENCIAIS A PAGAR A LONGO PRAZO

EMPRESTIMOS E FINANCIAMENTOS A LONGO PRAZO
FORNECEDORES A LONGO PRAZO

OBRIGAGOES FISCAIS A LONGO PRAZO

PROVISOES A LONGO PRAZO

RESULTADO DIFERIDO

Periodo: 01/01/2014 a 30/09/2014

453.983,91
25.273,48
0,00
33.544,47
0,00
30.679,53
254.339,52

110.146,91
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00
0,00

24.783.916,11

Patriménio Social e Capital Social
Resultados Acumulados

PATRIMONIO LIQUIDO

0,00
24.329.932,20

TOTAL DO PATRIMONIO LIQUIDO

24.329.932,20
24.783.916,11

ATIVO FINANCEIRO

24.359.984,13

PASSIVO FINANCEIRO

453.983,91

ATIVO PERMANENTE
SALDO PATRIMONIAL

Compensacoes

ESPECIFICAGCAO
Saldo do Atos Potenciais Ativos

423.931,98

Exercicio
Atual

PASSIVO PERMANENTE

ESPECIFICAGCAO
Saldo do Atos Potenciais Passivos

0,00
24.329.932,20

Exercicio
Atual

Execucdo de Garantias e Contragarantias Recebidas 0,00 | Execucdo de Garantias e Contragarantias Concedidas 0,00
Execugdo de Direitos Conveniados 0,00 | Execugdo de Obrigagdes Conveniadas 0,00
Execugdo de Direitos Contratuais 0,00 | Execugdo de Obrigagdes Contratuais 0,00
Execugdo de Outros Atos Potenciais do Ativo 0,00 | Execugdo de Outros Atos Potenciais do Passivo 0,00
TOTAL 0,00 | TOTAL 0,00

Floriandpolis-SC, 30 de setembro de 2014

Terezinha Emilia Turnes
Contadora
SC 010384/0-8
179.285.679-20

Flavio Flores Lopes
Presidente
CORESC 24587
006.257.360-87
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ASSESSORIA JURIDICA

Consultas podem ser feitas pessoalmente,
por telefone, fax ou e-mail

0 assessor juridico do CORE-
-SC, Eduardo Roberto Vieira, atende
a filiados na sede do Conselho, em

representantes comerciais nas 0ito
edi¢des do CORE-SC em Movimento,
promovidas em Pinhalzinho, Rio do
Sul, Sao Bento do Sul, Concérdia,
Itajai, Tubardo, Canoinhas e Brusque.
Participou ainda de audiéncias de
conciliagdo em Florianépolis, Join-

Florianépolis, pessoalmente, por
telefone e e-mail. Davidas sobre con-
tratos, comissdes e outros aspectos
da legislacdo que regulamenta a
atividade de Representagao Comer-
cial também sao esclarecidas pelo
advogado nas Delegacias Regionais.
0 calendario de atendimento fora da
sede é divulgado amplamente aos
filiados de cada regido, que devem
agendar hordrio com os funcionarios
responsaveis pelas respectivas

César Roberto Alves
Moreira recebeu
atendimento na Regional

Regionais. de Joinville foi atendido
0 assessor juridico do CORE- na Regional de
Blumenau

-SC também ficou a disposicao dos

Cursos Tecnélogos em Gestao Comercial

Unoesc forma primeira turma de Anita Garibaldi

A formatura da pri-
meira turma do curso
Tecndlogo em Gestao
Comercial da Unoesc
instalada em Anita
Garibaldi foi realizada
no dia 15 de marco,
no saldo da Paréquia
Santa Barbara. O pre-
sidente do CORE-SC,
Flavio Flores Lopes, e
o presidente do Sin-
drecom, Ruy Nuern-
berg, também con-
selheiro do CORE-SC,
integraram a mesa de
autoridades.

Unesc Cricilima
Entrega de pastas
aos calouros

0 presidente do CORE-SC, Flavio
Flores Lopes, e o presidente
do Sirecom Sul-SC e delega-
do regional do Conselho, José
Antunes, entregaram pastas
personalizadas aos calouros dos
cursos Tecndlogos em Gestao
Comercial da Unesc Criciima,
nas modalidades sequencial e a
distancia, no dia 14 de abril.

Jorge Kupsc

ville, Blumenau e Chapecd.

Palestra comemorativa aos
10 anos dos cursos tecnélogos
aberta aos filiados do CORE-SC

As comemoragdes pelos 10 anos dos cursos de
Tecnologia da Unesc foram abertas com a Aula Inaugural
“Performance NeuroCoaching para Liderangas”, com a
master coach Richeli Sachetti. Além da presenca dos alunos
dos cursos tecnélogos em Gestao Comercial, presencial e a
distancia, o evento também foi aberto aos filiados ao CORE-
-SC da regiao de Criciima.

0 presidente do Conselho, Flavio Flores Lopes, e o
delegado regional e presidente do SirecomSul-SC, José
Antunes —formado no curso de Gestao Comercial da Unesc
- integraram a mesa que recepcionou os alunos, no dia 25
de marco, juntamente com a coordenadora dos cursos de
Tecnologia em Gestao de Recursos Humanos e em Proces-
sos Gerenciais, Elenice Padoin Engel, e o coordenador dos
Tecnolégicos em Gestao Financeira e Gestao Comercial,
Volmar Madeira.
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BENEFICIO

Em seis meses de convénio com a GM, 47 filiados
compraram veiculos com até 20% de desconto em 2014

O CORE-SC firmou convénio com a General Motors do Brasil (Chevrolet), em junho,
para que filiados “Pessoa Juridica” adquiram automdveis zero km com desconto.

0 representante comercial
de Brusque, Roni Luiz Pavesi — na
foto, com o presidente do CORE-
-SC, Flavio Flores Lopes - comprou
em agosto um automdvel modelo
Prisma 1.4 completo, com 15% de
desconto. O veiculo que custava R$
48.000,00 foi adquirido por apenas
R$ 39.000,00. “Comprei um carro
muito mais barato que 0s outros da
categoria”, destaca o representante
comercial que atua no setor de
auto- pegas.

Roni ficou sabendo do convé-
nio através do boletim eletronico
enviado pelo CORE-SC. As tabelas
de desconto e informagoes sobre o
convénio também séo disponibiliza-
das na pagina inicial do site www.
coresc.org.br, no link Noticias.

Condicoes Comerciais:

Parceria bem sucedida
v" Atabela de descontos podera sofrer alteragoes ao longo do tempo

“0 mercado de vendas diretas representa hoje uma
parcela significativa do volume de vendas da industria
automobilistica e a General Motors do Brasil tem tido uma
participagdo cada vez mais ativa neste segmento, investindo
em parcerias sélidas que resultem também no atendimento
das necessidades de clientes com demandas especificas.

Entendemos que o veiculo é uma das principais ferra-
mentas de trabalho do representante comercial, por 1SS0
disponibilizamos aos filiados do CORE-SC uma condigéo
comercial agressiva para toda nossa linha, a mais completa
do mercado. A parceria com o CORE-SC ja é um sucesso e
esperamos resultados ainda melhores para 2015.

Agradeco a Diretoria do CORE-SC, colaboradores e
filiados que usufruiram do convénio, dando preferéncia a
marca Chevrolet. Desejo a todos um ano novo de muitas
conquistas”.

Weslen H. Peres, gerente regional de Vendas Diretas
- Escritdrio Divisional de Curitiba da General Motors do
Brasil Ltda

e sera atualizada sempre que necessario para inclusao/exclusao de
modelos e alteracao nos percentuais de descontos. Os descontos
serao aplicados sobre a Lista de Prego Piblico da montadora vigente
na data do faturamento do veiculo. O conveénio é valido em todas
as concessionarias GM de Santa Catarina.

v 0 filiado escolhera as condi¢des de pagamento disponiveis para
a compra (pagamento a vista, financiamento, etc), nao havendo
nenhum vinculo ou responsabilidade do CORE-SC em relacéo a este
pagamento.

v" 0Os veiculos adquiridos pelos filiados ndo poderéo ser revendidos /
transferidos antes do prazo de 6 meses contados da data de emissao
da nota fiscal. A ndo observagao deste item acarretaré a suspensao
do filiado no convénio e também junto a GMB para futuras compras
de veiculos através da modalidade de faturamento direto de fabrica.

v" Para usufruir do convénio, basta que o filiado esteja em dia com o
Conselho e que apresente na concessionaria GM o certificado de
regularidade junto ao CORE-SC, disponivel no site www.coresc.
org.br, na aba verde “Certificado”, localizada na parte superior da
paginal inicial do site. No caso de ddvidas, consulte um dos nove
pontos de atendimento do CORE-SC no estado.
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