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I EDITORIAL

4° Congresso Brasileiro: evento debatera
temas relevantes para a categoria

Esta tudo pronto para o 4°
Congresso Brasileiro de Repre-
sentantes Comerciais, que sera
promovido em Santa Catarina
pela primeira vez, paralelamen-
te, ao 13° Encontro Catarinense
de Representantes Comerciais.
Desde o inicio do 2011, estamos
trabalhando na organizacao des-
te evento que debaterd temas
muito importantes para a categoria, abordan-
do diferentes aspectos inerentes ao exercicio
da profissdo, como a legislacdo que regula-
menta a atividade, a gestao de empresas de
Representacdo Comercial, o relacionamento
entre representante e representada, além de

uma palestra de encerramento
pontuada por licoes de Marke-
ting, Vendas e Motivacdo. E para
completar, ha também espaco
para confraternizacdo e troca de
experiéncias.

Representantes comerciais
de Sao Paulo, Rio de Janeiro,
Minas Gerais, Espirito Santo,
Tocantins, Ceard, Sergipe, Mato
Grosso, Mato Grosso do Sul, Rio Grande do
Sul e Parand ja garantiram suas inscricdes no
evento. Participe vocé também, representante
comercial catarinense!

Grande abraco e até 13!

Flavio Flores Lopes, presidente do CORE-SC.

Deputado quer incluir todas as micro e
pequenas empresas no Supersimples

0 deputado Guilherme Campos (PSD-SP) de-
fendeu que o Simples Nacional ou Supersimples
atenda a todas as micro e pequenas empresas,
com um indice de cobranca Unico, baseado no
faturamento, independentemente do ramo de atu-
acdo. O tema foi abordado em audiéncia puablica
da Comissao de Desenvolvimento Economico, In-
dustria e Comércio da Camara dos Deputados, no
dia 11 de julho, em Brasilia. Campos informou que
a Frente Parlamentar Mista da Micro e Pequena
Empresa prepara um projeto de lei complementar
para ampliar o nimero de possiveis participantes
do regime. “Tenho um mantra: para se enquadrar
na lei basta ser empresa, independente da ativi-
dade”, disse o parlamentar.

Atualmente, Lei Complementar 123/06, que
criou o Supersimples, exclui algumas atividades
desse sistema simplificado de tributagdo, como
empresas de transporte interestadual, de arqui-
tetura, consultérios médicos e odontoldgicos,
fisioterapeutas, corretoras de seguros e de imo-
veis, academias de ginastica e representantes
comerdiais.

Podem recolher tributos pelo Supersimples
as microempresas com receita bruta anual de
até R$ 360 mil e as pequenas que faturem até
R$ 3,6 milhdes por ano — desde que nao estejam
na relacdo de vedacdes, como as que atuam no
sistema financeiro, na drea de combustiveis, fumos
e bebidas alcodlicas. Hoje, tramitam na Camara
193 propostas para alterar a legislacdo em vigor.

Segundo Campos, o Supersimples é a re-
forma tributaria que deu certo, pois permitiu ao
micro e pequeno empresario existir na formali-
dade. "A vida é dinamica e a lei precisa de atua-
lizacdes”, disse. O parlamentar criticou a atuacao
da Receita Federal ao tentar barrar a inclusdo
de mais profissionais no regime diferenciado de
tributacdo. "A Receita é um freio de mao em todo
0 processo”, declarou.

Para o deputado Armando Vergilio (PSD-GO),
a ndo inclusao de profissionais e empresas do
setor de servicos no Supersimples acontece por
inoperancia do governo federal. “Se houvesse sen-
sibilidade, teriamos um crescimento muito maior
no setor, com ganhos maiores”, argumentou.

ARRECADACAO

Hoje, o regime simplificado de tributacdo
conta com 6,56 milhdes de micro e pequenos
negacios. Esse nimero inclui mais de 2,5 milhdes
de empreendedores individuais (El), trabalhadores
auténomos com renda de, no maximo, R$ 60
mil por ano em atividades como cabeleireiro,
manicure, vendedor de roupas e de cosméticos
e fotografo.

Em 2007, primeiro ano de vigéncia do Su-
persimples, foram arrecadados R$ 8,3 bilhoes.
Em 2008, o sistema recolheu R$ 24,1 bilhoes,
passando para R$ 26,8 bilhdes, em 2009. No
ano seguinte, o valor subiu para mais de R$ 35,5
bilhdes e para R$ 42,2 bilhdes, em 2011.
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ATUACAO INSTITUCIONAL

Audiéncia publica na Camara dos
Deputados discutiu PL 1439/2007

Mobilizacao da categoria contra o Projeto de Lei que propode

alteracées na indenizacao devida por rescisao sem motivo justo,
garantiu 1/12 para calculo de indenizac6es. Agora o debate se
concentra nos prazos para calculo e reclamatorias na Justica.

0 presidente do CORE-SC, Fla-
vio Flores Lopes, o vice presidente,
Orivaldo Besen, acompanhados
do diretor do Sireflop, Tarcisio
da Silva Oliveira, e do presidente
do Sirecom Vale Europeu, Paulo
Roberto dos Santos, se uniram
a outras liderancas da categoria
para audiéncia publica promovida
no dia 12 de junho na Camara dos
Deputados, em Brasilia. Em pauta,
o Projeto de Lei 1439, que propde
alteracdes no que diz respeito a in-
denizacao devida ao representante
comercial pela rescisao do contrato
sem motivo justo.

Atualmente, a Lei 4.886/65
prevé indenizacdo de, no minimo,
1/12 do total recebido durante
o tempo em que foi exercida a
representacdo. O autor do projeto,
deputado Dilceu Sperafico (PP-PR),
sugere que o valor minimo da
indenizacdo seja de 1/20 do total
recebido nos dltimos trés anos de
vigéncia contratual. “Depois de
inimeras mobilizacdes da cate-
goria conseguimos chegar a um
consenso com o deputado e hoje

j@ ndo discutimos mais a questao
do 1/12. Agora estamos debatendo
os prazos para calculo indenizatério
e reclamatérias sobre indenizacoes
naJustica”, destaca o presidente do
CORE-SC, Flavio Flores Lopes.
Hoje a lei prevé indenizacao
referente a todo periodo contratual
e prazo prescricional de 5 anos
para postular em juizo eventuais
questdes. Segundo o presidente do
CORE-SC, a categoria cedeu quanto
ao prazo prescricional, aceitando
0s 2 anos, agora o impasse esta no
prazo para célculo indenizatério.
“Eles estao propondo 5 anos e nds
queremos 25 anos"”, explica Lopes.
A proposta do deputado Dilceu
Sperafico tramita na Comissao de
Trabalho, com parecer favoravel
do relator, deputado Sandro Mabel
(PMDB-GO). O debate foi proposto
pelo deputado Augusto Coutinho
(DEM-PE). Ele argumenta que o
projeto prejudica os representan-
tes comerciais. “E consenso nesta
comissao o fato de que ndo se pode
decidir sobre a efetiva reducao da
base de calculo da indenizacao —

presente tanto no projeto original
quanto no substitutivo do relator
— sem antes ouvir a sociedade e
seus representantes de classe, pois
hoje a lei considera todo o periodo
de vigéncia da representacao,
enquanto as propostas pretendem
reduzir esse periodo para conside-
rar apenas os trés ou cinco Ultimos
anos, até o limite de dois anos ap6s
a extincdo do contrato de represen-
tacdo comercial”, disse ele.
Segundo o deputado Dilceu
Sperafico, a lei atual iguala o
representante comercial ao tra-
balhador empregado, regido pela
Consolidacdo das Leis do Trabalho
(CLT). Sob o ponto de vista do risco,
o representante comercial trabalha
como um auténtico empresario.
“Nao ha razdo para indeniza-lo da
mesma forma que os empregados
celetistas”, disse. No entanto,
considerando que o representante

é a parte mais fraca no contrato,
o deputado entende que ele deve
ser indenizado, “mas em termos
mais adequados a realidade dos
dias de hoje".

Para o presidente do Conse-
Iho Federal dos Representantes
Comerciais - Confere, Manoel
Affonso Mendes de Farias Mello,
trata-se de uma proposta contraria
a lei e um retrocesso social. “FGTS,
INSS, férias, décimo terceiro, além
de outras garantias, nada disso o
representante comercial tem. £ um
contrato barato para o empresario,
caso contrario, ele contrataria pela
CLT", disse o presidente do Confere
durante sua explanacdo na audi-
éncia. Além dele, também foram
convocados para falar em nome da
categoria, o presidente do Sindicato
dos Representantes Comerciais de
Pernambuco e Empresas de Repre-
sentacoes de Pernambuco - Sircope,
Severino Nascimento Cunha, e o
vice-presidente da Fecomércio/
PR, Paulo Cézar Nauiack. Também
expos seu ponto de vista no debate,
o representante da Confederacdo
Nacional da Industria -CNI, Edésio

Reichert.
— |
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aiba tudo que foi discutido na audiéncia publica sobre o PL

1.439/2007, assistindo ao video disponibilizado pela Camara dos
Deputados na internet, através do link http://186.202.10.36/wmroot/
cache/2012-6-13-13-28-34-994.asf



EVENTOS

Joacaba
“Qual é a Tua Obra?”

Representantes comerciais da regido de Joacaba tiveram a oportunidade
de assistir ao renomado palestrante Méario Sérgio Cortella, mediante doa-
¢do de alimentos ou agasalhos, gracas a parceria do CORE-SC e Sindicato
Regional das Empresa de Representacdo Comercial e dos Representantes
Comerciais Autonomos - Sindrecom com a Unoesc Joacaba. O evento foi
promovido no auditério da universidade no dia 28 de junho e os donativos
foram entregues ao abrigo Frei Bruno.

"Qual é a Tua Obra? Inquietacdes Propositivas sobre Gestdo, Lideranca e
Etica” foi 0 tema de Cortella, consultor e conferencista nas areas da Filosofia,
Ciéncias da Religido, Etica e Responsabilidade Social, Educaco e Gestdo de
Conhecimento. Mestre em Educacdo, professor titular da PUC-SP e, além
de autor de vérios livros, escreve artigos em revistas e jornais de circulagdo
nacional e participa de programas de televisdo e radio.

Sao José
Imposto de Renda e
Gestao tributaria

Imposto de Renda Pessoa Fisica e Gestdo Tributédria: o impacto
tributdrio da relacdo representante e representado foram os temas das
palestras gratuitas ministradas pelo contador José Luiz da Silva em 28
de fevereiro e 15 de junho, respectivamente, no auditério da Sindicato
dos Representantes Comerciais da Grande Florianépolis — Sireflop,
onde também estd instalada a Delegacia Regional do CORE-SC.

José Luiz da Silva é mestre em Controladoria e Contabilidade,
especialista em Geréncia e Qualidade Total nos Servicos Contébeis e
professor de graduacdo e pés-graduacao.

Mario Sérgio Cortella, com o presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, o
presidente do Sireflop e diretor do CORE-SC, Joao Pedro da Silva Rosa, e o
coordenador geral do Conselho, Rodrigo D. Moura Ferro.

Blumenau
O poder da autoestima

A palestra motivacional de alta performance foi ministrada pelo es-
pecialista em Comunicacao Social, Edemilson Amauri Canci, no dia 3 de
maio, na sede do Sindicato dos Representantes Comerciais de Blumenau e
Regido — Sirecom Vale Europeu, onde também estd instalada a Delegacia
Regional do CORE-SC. O investimento foi R$ 15,00 ou 2 quilos de alimentos.

A palestra demonstrou como a autoestima é a peca chave para as
pessoas se comunicarem e se relacionarem bem com elas mesmas e com
o outro. O equilibrio de corpo, mente, espirito e emocoes foi apontado
como passaporte para uma vida mais sauddvel.

Canci é formado em Teologia e Letras, especialista em educacdo a
distancia, professor universitario, consultor de empresas, escritor e apre-
sentador de radio e televiséo.

Chapeco
Gestao Profissional em Vendas

0 workshop foi promovido no dia 31 de marco pelo Sindicato do Comércio Va-
rejista de Chapecd — Sicom, em parceria com o CORE-SC e o Sindicato Regional das
Empresas de Representacao Comercial e dos Representantes Comerciais Auténomos
—Sindrecom. Filiados ao Conselho puderam se inscreveram a precos promocionais.

Aplicado pelo Instituto Supra, de Curitiba-PR, com carga horéria de seis horas,
o workshop proporcionou aos participantes experimentar técnicas que aumentam a
capacidade de gerar resultados, capacitando-os a responderem positivamente aos
seus objetivos de vendas.
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Criciuma
O poder da
Comunicacao
em Vendas

Psicdlogo, comunicélogo, professor e consultor
empresarial, Adroaldo Faraco abordou o tema no
dia 27 de abril no auditério do Senac. A palestra
gratuita foi promovida pelo CORE-SC, Senac Crici-
ima e Sindicato dos Representantes Comerciais do
Sul de Santa Catarina — Siresul.

Como coordenador de RH em empresas de mé-
dio e grande portes, Faraco adquiriu experiéncia em
treinamentos, capacitacao e formacao de equipes.
autor do livro "Administracdo de Recursos Humanos
Completa e Atualizada”.

As Relacoes
Interpessoais na
Venda e na Vida
na “Modernidade
Liquida”

Este foi o tema desenvolvido pela psicéloga
Vera Susana Lassance Moreira no dia 15 de junho
no auditério do Senac. A palestra gratuita foi pro-
movida pelo CORE-SC, Senac Criciima e Sindicato
dos Representantes Comerciais do Sul de Santa
Catarina — Siresul.

Susana tem mestrado em Psicologia e douto-
rado em Administracdo de Empresas. Atualmente
é consultora e professora em cursos de pds-gradu-
acdo na area de Gestao de Pessoas.

Super Vendas 2012
Parceria entre
CORE-SC

e ADAC
proporcionou
desconto
para filiados

A Associacao de Distribuidores 0 presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes,
recebendo do diretor da ADAC, Amarildo J. da

e Atacadistas Catarinenses - ADAC Silva, certificado de patrocinador do evento

promoveu o Super Vendas 2012 no

dia 2 de junho, na Marejada, em professor Heinz. A programacao
Itajai. “Tropa de Elite” foi a palestra  ainda contou com show de humor
ancora, com o ex-capitdo do BOPE,  do Palhaco Biriba, ginastica laboral,
Paulo Storani, treinador do elenco  entrega de troféus para as equipes
do premiado filme brasileiro. “O  que se destacaram e sorteio de
vendedor Campeao” foi o tema do  carro zero quildmetro.

DESCONTO - O delegado regional do CORE-SC para a regiao de Itajai, Carlos Antonio Borba,
firmou parceria com a ADAC, através de seu presidente, Telmo Sandro Poli, para propor-
cionar aos filiados do Conselho o mesmo valor de inscricdes para associados da ADAC.

Conheca as vantagens
da parceria CORE-SC e TAM

Descontos nos valores dos bilhetes
* Reserva de passagem aérea por até 48 horas, com preco e lugares inalterados
* Pagamento parcelado com cartdo de crédito
* Pontuacao no cartao fidelidade de cada passageiro
e Até 5 pessoas na mesma reserva

Confira descontos e efetue compras, acessando o link
www.tam.com.br/vendascorporativas

Na pagina inicial do link do convénio ha um manual de
acesso. Para facilitar a navegacao, siga as instrucoes abaixo:

* Nome da Corporacao: TAM

*  Nome do Usuario: Nimero do registro no CORE-SC (sem zeros, pontos ou letras)
e Senha: CORESC2012

Im portante!

As taxas de embarque ja estdo inclusas no valor do bilhete (no site da TAM as
taxas s aparecem no final da compra).

e Podem usufruir dos beneficios, filiados em situacao regular junto ao CORE-SC.
Registros novos ou que foram regularizados recentemente podem ainda nao estar
no banco de dados da TAM. Neste caso, entre em contato com um dos postos de
atendimento do CORE-SC.
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DELEGACIAS REGIONAIS

Conscientizar quanto a
importancia da profissao
e valorizar o exercicio da
atividade, além de informar
aos novos profissionais tudo
sobre a atuacao do Con-
selho e dos sindicatos da
categoria, sao os objetivos
das solenidades de carteiras
profissionais, promovidas
pelo CORE-SC desde o inicio
de 2006 nas oito delegacias
regionais do Conselho no
estado.

Durante o breve evento,
0s representantes comer-
ciais tém a oportunidade
para esclarecer ddvidas di-
retamente com os dirigentes
de entidades de classe que
congregam a categoria e
também de conhecer as
estruturas disponiveis nas
delegacias regionais do
CORE-SC e os beneficios
oferecidos pelos sindicatos.

"A carteira é documento

JOACABA

|dentidade profissional
Solenidades de

entrega de carteiras
profissionais promovem
a valorizacao da proflssao

CRICIUMA
L | a2

~“CHAPECO

de identidade e é entreque o coordenador do CORE-SC, r
apenas mediante participa-  Rodrigo Dornbusch de Mou-
¢ao na solenidade”, explica  ra Ferro.
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Delegacia de Itajai em novo endereco

Desde marco, a Delegacia
Regional do CORE-SC em ltajai
esta em novo endereco: Rua
Zdzimo José Peixoto, nimero
55, Centro, bem proximo a
sala onde até entao funcio-
nava a Delegacia. Na ampla
casa de dois andares também
esta instalado o Sindicato dos
Representantes Comerciais de
Itajai e Regiao — Sirecoi.

Segundo o Delegado Regio-
nal do CORE-SC, Carlos Antonio

0 Delegado Regional do CORE-
SC, Carlos Antonio Borba,
recepcionando representantes
comerciais no auditorio das
novas instalacgoes.

Concurso publico
CORE-SC vai
contratar

funcionario para
Regional de Lages

Em virtude do desligamento do
funcionario da Regional de Lages, o
CORE-SC iniciou em julho processo
para realizacao de concurso publico
para preenchimento da vaga. O pe-
riodo de incri¢des para o concurso foi
entre 16 de julho e 17 de agosto, no
site www.coresc.ieses.org. As provas

Borba, com a mudanca, os
representantes comerciais tém
mais espaco e conforto. "As no-
vas instalacoes oferecem sala
com computador e internet,
sala de reunioes, auditdrio e es-
paco gourmet”, destaca Borba.

i, b
1"

serdo aplicadas em Lages, no dia 16  Soa Sl o

de setembro (domingo).

A Delegacia Regional de Lages
permanecera fechada até que o novo funcionario seja contratado. Os outros oito postos
de atendimento do CORE-SC instalados no estado continuam atendendo normalmente:
Florianépolis, Sao José, Criciima, Blumenau, Itajai, Joinville, Joacaba e Chapeco.

(
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Deixou de exercer
a profissao,
providencie a baixa

do registro

Os representantes comerciais
que nao exercem mais a profissao
devem providenciar a baixa do
registro no CORE-SC. Quem nao
da baixa em seu registro fica
sujeito a cobranca judicial das
anuidades, que acumulam a
cada ano se o Conselho nao for
oficialmente informado que o
representante deixou de exercer
a atividade.

Depois de processo admi-
nistrativo, o valor devido entra
na divida ativa e em seguida
é executado pela Justica. Para
providenciar a baixa do registro,
basta procurar um dos postos de
atendimento do CORE-SC.

Horario de
funcionamento da
sede e das regionais:
Segundas, quartas e
sextas-feiras, das 8h as 12h
e das 13h30min as 17h30min.
Tercas e quintas-feiras,
das 8h as 12h e

das 13h45min as 17h30min.



Representantes comerciais de 12 est

ja garantiram sua participacao no ev

PROGRAMACADO

SEXTA-FEIRA, 21 de setembro
16h - Abertura da Secretaria do evento
19 - Solenidade de abertura

20h - Show do Coral Crianca Feliz
Musica, dancga e interpretagao. Assim é o espetaculo

do Coral Crianca Feliz, de Criciuma. Sdo 17 anos de 12h - Intervalo para almoco (ndo incluido no valor da
histéria e dezenas de shows em eventos como o inscricao)

Festival Internacional de Danca de Joinville, além

de abrir shows nacionais de Ana Carolina, Daniela 14 - Painel “Profissao em Debate”

Mercury, Daniel, Rita Lee, Roberto Carlos. Explanacao sobre aspectos do relacionamento

Representada — Representante.
21h30min - Coquetel oferecido pelo evento
Gerd Edgar Baumer, vice-Presidente
do Conselho de Administracao da WPA
Participacdes e Servigos S.A. (Grupo
WEG).

SABADO, 22 de setembro

9h - Painel “Profissao em Debate”

Explanacao sobre temas relacionados ao exercicio
da profissao.

Denilson Donizete Lourenco de

Paula é advogado pés-graduado Edvaldo Angelo, engenheiro mécanico,
diretor presidente e vice-presidente do
Conselho de Administracao da METISA
Metalurgica Timboense S.A.

em Direito Empresarial e pela
Escola da Magistratura de Santa
Catarina. Abordara o tema “Aspectos

polémicos da Representacao
Comercial”

José Luiz da Silva é contabilista e
professor, mestre em Controladoria
e Contabilidade. Abordara temas
relacionados a contabilidade

das empresas de representacao

comercial
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nto

16h30 - José Luiz Tejon Megido:
Eleito o melhor

A i CONSELHO REGIONAL DOS REPRESENTANTES

dos brasilei

ros

palestrante do pais
em 2011 pelo Jornal O
Estado de Sao Paulo
Professor de poés-
graduacao da FGV/

SP, escritor, jornalista e
publicitario. Especializou-
se em Marketing,

New Midia e Vendas

na Harvard Business
School, Pace University

e MIT, nos Estados
Unidos, e em Lideranca
no INSEAD/Franca.
Mestre em Educacao,
Arte e Cultura pela
Universidade Mackenzie e
Doutorando em Educacao
pela Universidad de

la Empresa. E autor e
co-autor de 27 livros

nas areas de Marketing

e Vendas. A forca do
trabalho de Tejon esta

na sua capacidade de

unir em suas palestras
conteudo consistente,
motivacgao, sensibilidade
e gestao para gerar
resultados.

REALIZACAO

COMERCIAIS DO ESTADO DE SANTA CATARINA

Cre

4° Congresso
Brasileiro de
Representantes
Comerciais

132 Encontro
Catarinense de
Representantes
Comerciais

21e 22 de setembro de 2012
Centrosul - Florianépolis/SC

Local do evento

Com 15.000 m? o CentroSul é um
espaco moderno, versatil e na
melhor localizagéo de Florianépolis: &
apenas 13 km do Aeroporto
Internacional Hercilio Luz e 500
metros do Terminal Rodoviério.
Endereco: Av. Gustavo Richard, 850, |
Centro, Florianépolis/SC.
Estacionamento

Valores cobrados pelo CentroSul*:

Automovel 10,00
Moto 5,00
Van 25,00
Onibus/Caminhéo 35,00

* Valores de permanéncia no estacionamento, ou seja, para cada acesso.

HOSPEDAGEM, PASSAGENS AEREAS, TRASLADOS E TOURS

VIAGENS

E EVENTOS

Site: www.primundo.com.br/4core/orcamento
E-mail: primundofln@primundo.com

EDSON PELENCE

Sorteio de
brindes
entre os
participantes
presentes no

Fones: (48) 3364-6440 / 3364-6438, com Daniela auditério.
nreeQuc SIRENORIE - (5 B smeREcom

SINDICATO DOS REPRESENTANTES COMERCIAIS
DO NORTE E NORDESTE DE SANTA CATARINA

CINDICATO DOS REPRECENTANTES COMERCIAIS
DO SUL DE SANTA CATARINA
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INSCRICOES

Para Representante Comercial:

Acesso total a programacao do evento para representante comercial devidamente inscrito e em
R$ 50’00 situacao regular junto ao CORE-SC. O representante comercial pode inscrever um acompanhante

pagando o mesmo valor de seu ingresso. O valor da inscricao ndo inclui hospedagem

Para quem nao for Representante Comercial:

R$ | 00’00 Acesso total & programacédo do evento.O valor da inscricao nao inclui hospedagem.

Inscri¢oes “on line”, pelo site www.coresc.org.br

Para efetuar a inscricdo é necessario preencher a ficha de inscricao disponivel no site www.coresc.org.br,
efetuar o depdsito e enviar o comprovante para e-mail sireflop@sireflop.com.br ou para o
fax (48) 3241-0871, ou ainda entrega-lo em um dos oito postos de atendimento do CORE-SC no estado:

Floriandpolis: (48) 3224-0379 core@coresc.org.br; Itajai: (47) 3346-1392 coreitajai@coresc.org.br;
Blumenau: (47) 3340-4710 coreblumenau@coresc.org.br;  Joagaba: (49) 3521-1480 corejoacaba@coresc.org.br;
Chapeco: (49) 3328-3863 corechapeco@coresc.org.br; Joinville: (47) 3434-4650 corejoinville@coresc.org.br;
Criciuma: (48) 3433-1657 corecriciuma@coresc.org.br; Sao José: (48) 3241-0871 coresaojose@coresc.org.br
e : 2
Favorecido:

SIREFLOP- Sindicato dos Representantes
Comerciais da Grande Florianopolis

INFORMACOES CNPJ 83.901.504/0001-00

PARA DEPOSITO

Caixa Econ6mica Federal
Banco 104 - Agéncia 1875
Conta n°® 1697-2 - Operacao 003

PATROCINIO
V4 \"‘
(G FECOMERCIO SC «CTUTONEGRO i St

S . CAIXA 7o | TASrhne DPI\F SG—HI OAL

MURATORI | Corretorade Seguros Euc;l“p NE)O\I_ TIM : pedIdOS

(47) 3340 0007
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Pesquisa comeca a
tracar o perfil da

categoria no estado

O Instituto de Pesquisa So-
cioecondmica Aplicada — IPESE,
da Universidade do Extremo Sul
Catarinense — UNESC desenvol-
veu para o CORE-SC pesquisa
que representa um ponto de
partida para tracar um real perfil
sdcio-econdmico da categoria
em Santa Catarina.

O resultado deste traba-
Iho serve para demonstrar a
importancia do representante
comercial para a economia

61,19% dos
representantes
comerciais
catarinenses tém

entre 30 e 49 anos

94,80% dos
representantes
comerciais sao do
sexo masculino

L

31,49% dos
representantes
comerciais tém
ensino superior
completo e
44,03% tém
ensino médio
completo

L

e também para sensibilizar
a classe politica no que diz
respeito ao atendimento de
reivindicacbes da categoria.
Além disso, o Conselho podera
conhecer melhor as necessida-
des do representante comercial
e a partir dai implementar as
respectivas acoes.

“Os nimeros apontados
pela pesquisa sao ferramentas
importantes para maior va-
lorizacdo da profissao e por

isso devem ser difundidos por
todos, seja no mercado em
que atuam, classe politica e
sociedade em geral”, destaca o
presidente do CORE-SC, Flavio
Flores Lopes.

3
Alguns numeros apontados pela pesquisa

L

/
121 i
M !'::/j

i) /) ; ‘ :‘.

in

i Curta a pagina do CORE-SC no Facebook: www.facebook.com/pages/CORE-SC
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Representantes da equipe
do IPESE, composta por
professores e técnicos da
area de ciéncias sociais
aplicadas, apresentando o
resultado da pesquisa na
sede do CORE-SC.

O resultado da pesquisa esta dis-
ponivel no topo da pagina inicial
do portal www.coresc.org.br

Noticenter
fez ampla
reportagem
sobre a
profissao

A pesquisa foi tema
de reportagem de capa
da edicdo namero 346 do
Noticenter, portal de infor-
macoes e negdcios voltado
para o mercado catarinense
— www.noticenter.com.br

“Pesquisa traca o perfil
do representante comercial
catarinense. Confira os pros
e os contras da carreira”
foi o titulo da ampla re-
portagem do editor Pedro
Machado, publicada no dia
30 de maio.




ASSESSORIA JURIDICA

Procurador juridico do CORE-SC
atendeu nas Delegacias Regionais

Atendimento na Delegacia Regional de Joinville

procurador juridico do CORE-SC, Eduardo Roberto Vieira, prestou atendimento a repre-
sentantes comerciais nas oito Delegacias Regionais do Conselho instaladas no estado nos
meses de margo, maio e agosto. Os filiados de cada regido sao comunicados antecipadamente
pelas Delegacias do Conselho e os interessados podem agendar horarios para atendimento.
O objetivo é esclarecer ddvidas sobre a Representacao Comercial, como contrato, rescisao,

indenizagao, negociacao de divida ativa, baixas, parcelamentos, registros, entre outros.

Confira a
agenda de
setembro e
outubro

Setembro
Dias 11 e 12 — Blumenau

Outubro
Dia 02 — Joacaba

Dia 03 — Lages (agendamento
com a Delegacia Regional de

Joacaba)
Dias 09 e 10 — Cricitma

Atendimento na Delegacia Regional de Criciima
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Mutirao de
audiéncias
conciliatorias
em Joinville e

Blumenau

Além de prestar aten-
dimento a representantes
comerciais nas Delegacias
Regionais do CORE-SCem
Joinville e Blumenau no
més de marco, o procura-
dor juridico do Conselho,
Eduardo Roberto Vieira,
também participou de
audiéncias conciliatdrias
promovidas pela Justica
Federal nos dois muni-
cipios. Em Joinville, o
mutirdo aconteceu nos
dias 21, 22 e 23. Ja em
Blumenau, nos dias 27,
28 e 29.

Audiéncias de
conciliacao na Vara

Federal de Mafra

A Vara Federal de Ma-
fra promoveu audiéncias
de conciliacao em execu-
coes fiscais do CORE-SC
no dia 12 de abril. Das 22
audiéncias agendadas, 17
foram realizadas, totalizan-
do 15 acordos. Os demais
profissionais nao foram
localizados. De acordo
com o procurador juridi-
co do CORE-SC, Eduardo
Roberto Vieira, esta acao
apresentou 65% de éxito.



Comissao de representante
comercial ndo pode ser reduzida

Aflexibilizacao do percen-
tual das comissoes recebidas
pelos representantes comer-
ciais nos casos de fecha-
mento de negdcios é ilegal.
Com esse entendimento,
o Tribunal Superior do Tra-
balho atendeu o pedido de
um representante comercial
da Logus-Fer Ferramentaria
Ltda. no caso do pagamento
de diferencas das comissdes
sobre 0s negocios por ele
intermediados. O TST re-
formou decisao do Tribunal
Regional do Trabalho da 22
Regiao (SP).

No julgamento do recur-
so, o relator Aloysio Corréa da
Veiga salientou que ndo havia
como reconhecer a legalidade
na reducao das comissoes
recebidas, baseando-se no
artigo 32, paragrafo 7°, da Lei
4.886/65. A flexibilizacdo em
prejuizo dos representantes
comerciais € ilegal, deven-
do ser considerado para o
calculo do pagamento o per-
centual acertado. A decisao
foi unanime.

No caso, o representante
comercial buscou na Jus-
tica do Trabalho o direito
ao pagamento dos valores
relativos a comissao acer-
tada de dez por cento que
nao haviam sido pagos no
percentual acertado pela em-
presa quando o seu contrato
de trabalho se encerrou. Na
inicial da acdo trabalhista,
ele narrou que intermediava
negocios no segmento de
construcao e reforma de fer-
ramentas de corte, dobra e

repuxo, moldes de injecao de
termoplasticos e dispositivos
em geral. Segundo ele, de
comum acordo com a fer-
ramentaria, tinha liberdade
para negociar o preco dos
produtos com as empresas,
a partir de um valor minimo
de repasse dos produtos. No
caso de concretizacao das
vendas, teria direito a comis-
sao de dez por cento sobre o
preco de venda (preco inicial
+ impostos).

A 22 Vara do Trabalho de
Sao Bernardo do Campo (SP)
indeferiu as parcelas pedidas
pelo represente comercial.
Para o juiz de primeiro grau,
houve acordo entre as par-
tes para que o percentual
da comissao fosse alterado
em caso de risco de nao
concretizacao do negocio e,
neste caso, a reducao nao
poderia considerar este pro-
cedimento ilegal. Da mesma
forma entendeu a sequnda
instancia, ao observar que a
flexibilizacdo do preco e da
comissdo é pratica comum
no mercado e, portanto, as
diferencas pedidas ndo eram
devidas.

Em seu Recurso de Revista
ao TST, o representante sus-
tentou que a reducao de ga-
nhos para os representantes
comerciais é vedada mesmo
nos casos de eventual redu-
cao do preco originalmente
fixado pela empresa repre-
sentada. Com informacoes
da assessoria de imprensa
do TST.

Fonte: www.conjur.com.br, 24/04/2012

FISCALIZACAO
Mais de 400 visitas no estado

Entre os meses de ja-
neiro e julho deste ano,

0 setor de Fiscalizagdo do =

CORE-SC atuou em 105
municipios catarinenses,
totalizando 403 visitas.
De acordo com o agente
fiscal do Conselho, Ce-
zar Niehues Bet, foram
246 visitas a empresas
que contratam representantes
comerciais, empresas de Re-
presentacao Comercial e repre-
sentantes comerciais “pessoa
fisica”, além de 52 escritérios de
Contabilidade e 101 prefeituras.
0 setor de Fiscalizacao do Con-
selho também atendeu a quatro
dendncias nos sete primeiros
meses de 2012.

CLICK DENUNCIA - Dispo-
nivel no site do CORE-SC,
WWW. coresc.org.br, é canal
aberto a toda sociedade
para denunciar pessoas ou
empresas que possam estar
cometendo algum tipo de
irregularidade relacionada a
atividade de Representacao
Comercial.

CORE-SC alinha estratégias
com a Delegacia
Regional do Trabalho

O presidente do CORE-SC,

Flavio Flores Lopes, o procura-
dor juridico, Eduardo Roberto
Vieira, e o coordenador geral
do Conselho, Rodrigo Dorn-
busch de Moura Ferro, foram
recebidos pelo superintendente
Regional do Trabalho e Empre-
go de Santa Catarina, Rodrigo
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Minotto, na sede do drgao
federal em Florianépolis, em
duas oportunidades, nos meses
de junho e julho. Em pauta,
o alinhamento de estratégias
entre as duas entidades para
implementacdo de acdes de
fiscalizacdo da atividade de
Representacao Comercial.



Aprovada prestacao
de contas do

primeiro semestre

O CORE-SC promoveu trés
reunides plenarias na Delegacia
Regional de Séo José no primeiro
semestre deste ano. Na primeira,
realizada no dia 3 de fevereiro,
a Comissao Fiscal do Conselho
examinou a prestacdo de Contas

do Exercicio 2011, aprovada sem
ressalvas. J4 a segunda e a terceira
plendrias ocorreram, respectiva-
mente, nos dias 20 de abril e 27
de julho, quando foram avaliadas
e aprovadas as movimentacoes
financeiras do primeiro e do se-

gundo trimestres de 2012.

Todas as acoes institucionais
desenvolvidas pelo CORE-SC e que
integram o planejamento propos-

to para 0 ano em exercicio tam-
bém sdo apresentadas e avaliadas
pelos 12 conselheiros da entidade
nestas reunides plenarias.

Conselho Federal aprova prestacao de contas do CORE-SC

O presidente do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, e o conselheiro Francisco Gomes de Oliveira participaram de reunido plendria
do Conselho Federal dos Representantes Comerciais — Confere, entre os dias 30 de marco e 1° de abril, na sede da entidade,
no Rio de Janeiro. A prestacao de contas do exercicio 2011 foi aprovada sem ressalvas.

BALANCO PATRIMONIAL
EXERCICIO DE 2011

ATIVO R$ R$ RS PASSIVO R$ R$ R$
ATIVO FINANCEIRO PASSIVO FINANCEIRO
DISPONIVEL Divida Flutuantre
Banco ¢/Movimento 21.071,87 Restos a Pagar 45.391,32
DISPONIVEL VINCULADO EM C/C BANCARIAS Consignacdes 14.087,71
Banco ¢/Vinculada a Op.Financeiras 50.430,74 Entidade Publicas Credoras 86.874,68
Subsoma 71.502,61 Credores da Entidade 1.670,64
Provisdes 113.009,96
REALIZAVEL Depésito de Diversas Origens 16.811,09
Devedores da Entidade 6.967,81 Subsoma 277.845,40 277.845,40
SOMA DO PASSIVO REAL 277.845,40
Subsoma 6.967,81
SOMA DO ATIVO FINANCEIRO 78.470,42
ATIVO PERMANENTE
BENS PATRIMONIAIS
Bens Mdveis 256.717,30
Bens Intangiveis 1.050,00
Subsoma 257.767,30
CREDITOS
Divida Ativa 15.827.876,20 SALDO PATRIMONIAL
Patrimonio Real Liquido 15.886.268,52
Subsoma | 15.827.876,20
SOMA DO ATIVO PERMANENTE 16.085.643,50
SOMA DO ATIVO REAL 16.164.113,92
TOTAL 16.164.113,92 TOTAL 16.164.113,92
Floriandpolis 31 de dezembro de 2011
TEREZINHA EMILIA TURNES FLAVIO FLORES LOPES
CONTADORA PRESIDENTE

CPF N°179.285.679-20
CRCN°SC010384/0-8

CPF N° 006.257.360-87
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QUALIFICACAQ PROFISSIONAL

Tecnologos em Gestao Comercial
formam mais turmas no estado

Chapecé

A cerimonia de formatura da terceira turma do cur-
so de Tecnologia em Gestao Comercial da Universida-
de Comunitdria da Regiao de Chapecé - Unochapec
foi promovida na noite de 17 de marco no Centro de
Tradicdes Gauchescas Heranca Gaticha. O presidente
do CORE-SC, Flavio Flores Lopes, foi homenageado

como amigo de turma.

Criciuma

A Universidade do Extremo Sul Ca-
tarinense - Unesc também formou mais
uma turma do curso Tecndlogo em Gestao
Comercial, no dia 2 de marco, em Criciima.
Na foto, o formando José Antunes, pre-
sidente do Sindicato dos Representantes
Comerciais do Sul de SC - Siresul.

CALOUROS - O presidente do CORE-SC,
Flavio Flores Lopes, e o presidente do Sindi-
cato dos Representantes Comerciais do Sul

de SC - Siresul, José Antunes, entregando
pastas personalizadas aos calouros do
curso de Gestdao Comercial da Unesc, no
dia 16 de abril, durante aula da professora
Elenice Juliani.

Joinville

O presidente do CORE-SC, Flavio
Flores Lopes, foi patrono da turma do
curso Superior de Tecnologia em Gestao
Comercial da Faculdade Cenecista de
Joinville - FCJ. A colacdo de grau e baile
de formatura aconteceram no dia 19 de
maio, no Saldo de Festas do Restaurante
Rudnick, em Joinville.

A turma composta por 28 estudan-
tes, a maioria representantes comerciais, iniciou o0 curso em 2009, com aulas sextas e
sabados. Este calendério flexivel foi resultado da parceria entre FCJ, CORE-SC e Sindicato
dos Representantes Comerciais do Norte e Nordeste de Santa Catarina — Sirenorte.

POS-GRADUACAO
Turma de MBA em Vendas da Univali
Sao José concluiu curso em maio

O MBA em Gestao Estra-
tégica de Varejo e Vendas
da Univali Séo José tem
como objetivo desenvolver
profissionais para atuarem
como gestores e técnicos de
vendas, focados no clien-
te e capazes de identificar
oportunidades de negécios.
Dentre as disciplinas, Gestao
Estratégica de Vendas, Estudo
e Potencializacdo de novos mercados, Negociacdo e Planejamento Estratégico e Orga-
nizagao e Planejamento da For¢a Vendas. O curso oferece 372 horas/aula, ministradas
nas sextas-feiras a noite e sabados pela manha e a tarde, em fins de semana alternados.
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